
PAGE  


СОДЕРЖАНИЕ

	ВВЕДЕНИЕ

ГЛАВА  1

1.1

1.2

1.3   

ГЛАВА  2

     2.1

     2.2

               2.3

ГЛАВА 3

              3.1

              3.2
	……………………………………………………………………

МЕТОДИЧЕСКИЕ АСПЕКТЫ В ОЦЕНКЕ ПОКАЗАТЕЛЕЙ ЛИКВИДНОСТИ И ПЛАТЕЖЕСПОСОБНОСТИ ПРЕДПРИЯТИЯ ………………………………………………..

Содержание, принципы, формы  ликвидности и платежеспособности предприятия…………………………….

Сущность и задачи, виды и методология экономического анализа…………………………………………………………..

Анализ показателей ликвидности, текущей и ожидаемой платежеспособности  предприятия……………………………
АНАЛИЗ ЛИКВИДНОСТИ И ПЛАТЕЖЕСПОСОБНОСТИ ООО «Торговый дом «Новотроицкий кирпич»  

за 2008-2010гг…………………………………………………..

Оценка имущества предприятия и источников его формирования…………………………………………………..

Оценка показателей ликвидности баланса и платежеспособности предприятия…………………………….

Оценка финансовой устойчивости предприятия……………………………………………………..

ПРЕДЛОЖЕНИЯ ПО УЛУЧШЕНИЮ ПОКАЗАТЕЛЕЙ ЛИКВИДНОСТИ И ПЛАТЕЖЕСПОСОБНОСТИ ООО «Торговый дом «Новотроицкий кирпич»…………………….

Мероприятия, направленные на рост показателей ликвидности и платежеспособности………………………….

Оценка эффективности предлагаемых мероприятий………...
	6

9

9

13

22

40

40

51

61

67

67

76


ЗАКЛЮЧЕНИЕ………………………………………………………………...       81
СПИСОК  ИСПОЛЬЗУЕМЫХ  ИСТОЧНИКОВ  И ЛИТЕРАТУРЫ ……….     85
ПРИЛОЖЕНИЕ…………………………………………………………………     89
ВВЕДЕНИЕ

Новые условия организации и ведения бизнеса требуют от предприятий принципиально иных способов ведения хозяйственной деятельности, в том числе  изменения взглядов на содержание основных функций управления, а также и на анализ своей хозяйственной деятельности. Являясь важнейшей функцией управления, анализ способствует осмыслению и пониманию информации, обеспечивает базу для принятия решений, а также их регулирование. Качество принимаемых решений по оптимизации и выбору стратегий управления финансами, напрямую зависит от полноты, достоверности и качества результатов финансового анализа.

Актуальность данной темы состоит в том, что политика управления платежеспособностью и ликвидностью, это эффективное управление, прежде всего, оборотными активами и источниками их формирования. Рост ликвидности и платежеспособности предприятия, умелое управление финансами, позволяет преодолеть кризисные явления, активно пользоваться банковскими кредитами и быть привлекательным для инвесторов. Потребность в анализе ликвидности баланса и платежеспособности предприятия возникает в связи с усилением финансовых ограничений и необходимостью оценки кредитоспособности предприятия.
Предметом данного исследования является финансовая отчетность предприятия, прежде всего баланс предприятия и отчет о прибыли и убытках, на основании которых рассчитываются показатели, характеризующие состояние ликвидности баланса предприятия, его платежеспособность и финансовую устойчивость, эффективность управления финансовыми ресурсами. 

Объект исследования – ликвидность и платежеспособность предприятия  ООО «Торговый дом «Новотроицкий кирпич».

Цель дипломной работы – разработка направлений по улучшению показателей ликвидности и платежеспособности сельскохозяйственного предприятия. Для достижения поставленной цели решаются следующие задачи:

· раскрыть содержание, формы, принципы ликвидности и платежеспособности предприятия:

· выявить общие и специфические особенности в оценке показателей ликвидности и платежеспособности;

· разработать альтернативный алгоритм расчета показателей оценки ликвидности и платежеспособности;

· произвести расчет показателей ликвидности и платежеспособности предприятия;

· провести оценку имущественного состояния предприятия;

· предложить стратегию оптимизации ликвидности и платежеспособности предприятия на 2011 год;

· произвести растет прогнозных значений показателей ликвидности и платежеспособности предприятия

· проанализировать элементы финансовой и экономической безопасности фирмы.

Поставленные задачи определили структуру дипломной работы, которая состоит из введения, трех глав и заключения. 

Первая глава раскрывает цель и задачи оценки финансового состояния предприятия. Большое внимание уделено системе показателей используемых для оценки ликвидности и платежеспособности. Рассмотрена также политика управления данными показателями.

Во второй главе рассмотрены показатели хозяйственной деятельности предприятия и дана их сравнительная характеристика. На основании данных финансовой отчетности проведена оценка имущества и источников его формирования. Основное внимание уделено оценке и сравнительному анализу показателей ликвидности баланса и платежеспособности предприятия.

В третьей главе предложены направления, позволяющие более оптимально управлять имуществом и источниками его формирования, поскольку развитие рыночных отношений привело к росту самостоятельности и увеличению ответственности  предприятий, поставило их руководство перед необходимостью самостоятельно осуществлять управление имеющимися ресурсами которые будут способствовать росту показателей ликвидности и платежеспособности.
В работе использованы следующие методы исследования: вертикальный и горизонтальный анализ баланса, сравнение показателей.
Теоретическую и методологическую основу исследования составили работы ведущих отечественных и зарубежных ученых в области теории анализа и оценки ликвидности, платежеспособности, финансовой устойчивости предприятия, стратегического и финансового менеджмента. Нормативно-правовая и статистическая основа исследования – федеральные  законы РФ, приказы Министерства финансов РФ, аналитические обзоры по проблеме исследования, материалы, опубликованные в научных и периодических источниках, данные финансовой, бухгалтерской отчетности «Торговый дом «Новотроицкий кирпич», прочие документы открытого доступа.
ГЛАВА 1. МЕТОДИЧЕСКИЕ АСПЕКТЫ В ОЦЕНКЕ ПОКАЗАТЕЛЕЙ ЛИКВИДНОСТИ И ПЛАТЕЖЕСПОСОБНОСТИ ПРЕДПРИЯТИЯ

1.1 Содержание, принципы, формы  ликвидности и платежеспособности предприятия
Платежеспособность и ликвидность являются основными характеристиками финансового состояния организации. Следует разграничивать платежеспособность предприятия, т.е. ожидаемую способность в конечном итоге погасить задолженность, и ликвидность предприятия, т.е. достаточность имеющихся денежных и других средств для оплаты долгов в текущий момент. 

Понятия ликвидности и платежеспособности близки по содержанию, но не тождественны. Ликвидность менее динамична по сравнению с платежеспособностью, так как по мере стабилизации производственно-хозяйственной деятельности предприятия у него постепенно складывается определенная структура активов и источников средств, резкие изменения которой сравнительно редки.

Однако на практике понятия платежеспособности и ликвидности, как правило, выступают в качестве синонимов.

При достаточно высоком уровне платежеспособности предприятия его финансовое положение характеризуется как устойчивое. В то же время высокий уровень платежеспособности не всегда подтверждает выгодность вложений средств в оборотные активы, в частности излишний запас товарно- материальных ценностей, затоваривание готовой продукции, наличие безнадежной дебиторской задолженности снижают уровень ликвидности оборотных активов.
По мнению Бочарова В.В., под ликвидностью какого-либо актива понимают его способность обращаться в денежную форму без потери своей балансовой стоимости. Степень ликвидности определяется продолжительностью временного периода, в течение которого эта трансформация может быть осуществлена.

В своей книге Запольская С. описывает платежеспособность – как наличие у предприятия денежных средств и их эквивалентов, достаточных для того, чтобы своевременно и в полном объеме погашать свои финансовые обязательства. К основным признакам платежеспособности относятся наличие в достаточном объеме средств на расчетных счетах и отсутствие просроченной кредиторской задолженности.

Бурмистрова Л.М. считает что, платежеспособность -  это способность юридического или физического лица своевременно и полностью выполнять свои платежные обязательства, вытекающие из торговых, кредитных и иных операций денежного характера.

Ерофеева В.А. под ликвидностью представляет подвижность активов предприятий, фирм, банков, предполагающая возможность бесперебойной оплаты в срок кредитно-финансовых обязательств и законных денежных требований. Различают ликвидность банков, фирм, ликвидные активы, ликвидные средства.

На основании анализа существующих определений ликвидности и платежеспособности предприятия, выделим основные виды и функции.

На показатели платежеспособности ориентированы основные признаки банкротства:

1) невыполнение обязательств перед бюджетом;

2) долговые обязательства, превышающие стоимость имущества;

3) необеспеченность требований юридических и физических лиц.

Различают текущую платежеспособность, которая сложилась на текущий момент времени, и перспективную платежеспособность, которая ожидается в краткосрочной, среднесрочной и долгосрочной перспективе.

Текущая (техническая) платежеспособность означает наличие в достаточном объеме денежных средств и их эквивалентов для расчетов по кредиторской задолженности, требующей немедленного погашения. Отсюда основными индикаторами текущей платежеспособности являются наличие достаточной суммы денежных средств и отсутствие у предприятия просроченных долговых обязательств.

Перспективная платежеспособность обеспечивается согласованностью обязательств и платежных средств в течение прогнозного периода, которая, в свою очередь, зависит от состава, объемов и степени ликвидности текущих активов, а также от объемов, состава и скорости созревания текущих обязательств к погашению.

Основным показателем платёжеспособности предприятия является уровень его ликвидности.
В условиях переходной экономики ликвидность (от лат. Liguidos - жидкий, текущий) выступает как свойство экономического блага (актива) свободно и без особых затрат трансформироваться из одной формы (натурально-вещественной, фиктивной и т. д.) в другую, принимая вид общепринятого платежного средства или денег. Такое исходное содержание данного термина весьма удачно отражает специфику ликвидности предприятия, при которой активы организации способны из одной формы беспрепятственно перетекать в другие, более приемлемые разновидности. В состоянии ликвидности, предприятие способно своевременно выполнять свои обязательства при допустимом уровне затрат.

Поэтому, на первом месте всегда оказывается соотношение обязательств и требований предприятия. Организация может считаться ликвидной, если сумма свободных денежных средств (касса, расчетные счета, резервные фонды), объем и качество состояния других активов, а также существующая возможность мобилизовать дополнительные денежные средства в виде привлеченных или заемных средств, достаточны для своевременного погашения долговых и финансовых обязательств.

Данную трактовку ликвидности организации можно считать предельно широкой. Вместе с тем такой подход все же обязывает выделять внутреннюю и внешнюю стороны ликвидности, а так же функции и разнообразные ее виды.

Вопрос о ликвидности не возникает до тех пор, пока предприятие своевременно проводит платежи. Эта первая функция ликвидности всегда на поверхности явлений микроэкономики, а необходимость ее наличия не вызывает сомнений. Не случайно ликвидность так часто отождествляют с платежеспособностью предприятия.

Вторая функция ликвидности - это создание у кредиторов полной уверенности в том, что предприятие в полном объеме выполняет свои обязательства по возврату привлеченных и заемных средств на платной основе.

Третья функция ликвидности - это способность удовлетворять денежный спрос, выступать активным и полноценным агентом на рынке финансовых средств.

Четвертая функция - это защита предприятия от необходимости экстренно привлекать ресурсы на крайне невыгодных условиях, т. е. платить за денежный капитал завышенную цену, а также защита  от необходимости продавать свои активы по заниженной цене, или закладывать их на невыгодных условиях, теряя определенную часть дохода.

Пятая функция ликвидности - это способствовать рентабельной работе организации и максимизации дохода. Поэтому в совокупности ликвидность выступает, как способность своевременно выполнять свои балансовые и внебалансовые обязательства, финансировать увеличение активов, создавать условия для обеспечения приемлемой степени доходности.

Следовательно, вероятностный и многофакторный характер экономической жизни обусловливает необходимость управления ликвидностью, т. е. процессом формирования данного свойства и вывода его параметров на оптимальный уровень.
1.2  Сущность и задачи, виды и методология экономического анализа

Современные экономико-производственные системы отличаются большой сложностью, а, следовательно, значительными динамически изменяющимися во времени взаимосвязями. Для выбора рациональных или оптимальных экономических или технических решений в производстве и продвижении продукции на рынок необходимо обладать предысторией развития анализируемых систем. Тезис о необходимости использования полной, достаточной и достоверной информации для оптимального управления производственными системами приобрел жизненную важность. Получить же техническую или экономическую информацию по заданным факторам можно только при детальном анализе работоспособности предприятия по отдельным направлениям и функциям. А для этого следует обладать знаниями о правилах и методах анализа экономической деятельности предприятия на различных стадиях его жизненного цикла.

Анализ (от греч. analisis) – это детальное расчленение, разложение изучаемого объекта на части, элементы, присущие данному объекту, с целью их изучения и выявления тенденций изменения под влиянием различных факторов. Полученные зависимости и закономерности синтезируются, т.е. объединяются в систему, для того чтобы вскрыть ее свойства, отличные от свойств элементов. Поэтому понятие «анализ – синтез» охватывает действия по расчленению и объединению элементов в какую-либо систему. 

При анализе экономической деятельности предприятия, как в любой отрасли научных знаний, в любой сфере человеческой деятельности (политической, межнацио​нальной, общественной, социальной, экологической, культурно-бытовой и др.) обойтись без анализа элементов с дальнейшим их синтезом невозможно. Всюду требуется глубокое раскрытие того или иного положения, той или иной ситуации, того или иного процесса; это необходимо для точного формирования ожидаемых тенденций, соображений, предположений, а, также рекомендаций на любом уровне управления производством.

Особое значение приобрел анализ в экономической деятельности предприятий, связанной с необходимостью прогнозирования ожидаемых результатов и затрат. Анализ проводится для оценки и прогнозирования хозяйственно-финансовой деятельности в отраслях. Рыночная экономика обусловливает развитие анализа; при любой форме собственно​сти в первую очередь на микроуровне – на уровне отдельных предприятий и их внутренних структурных подразделений. Но это не исключает необходимости перехода анализа на макроуро​вень.

Анализ экономической деятельности предприятия предпола​гает последовательное рассмотрение его состояний по функциям: хозяйственной деятельности, финансового состояния, а так​же анализа нововведений и инвестиций. Такой анализ довольно полно характеризует результативность работы предприятия и требует знаний в областях теоретической экономики, филосо​фии, математики, бухгалтерского учета, теории статистики, основ менеджмента.

Анализ изучает не саму хозяйственную деятельность как технологический, организационный процесс, а экономические результаты хозяйствования как следствия экономических процессов. Таким образом, предметом экономического анализа (анализа хозяйственной деятельности) являются причинно-следственные связи экономических явлений и процессов.

Объектами экономического анализа являются экономические результаты хозяйственной деятельности (напр., на промышленном предприятии к объектам анализа относятся   производство и реализацию продукции, ее себестоимость, использование материальных, трудовых и финансовых ресурсов, финансовые результаты производства, финансовое состояние предприятия и т.д.). 

Основное отличие предмета от объекта заключается в том, что предмет входят лишь главные, наиболее существенные с точки зрения данной науки свойства и признаки. Таким существенным признаком экономического анализа является изучение взаимодействия явлений, причинно-следственных связей в хозяйственной деятельности предприятий (объединений). Содержание анализа хозяйственной деятельности вытекает, прежде всего, из тех функций, которые он выполняет в системе других прикладных экономических наук.

Функции экономического анализа:

1) изучение характера действия экономических законов, установление закономерностей и тенденций экономических явлений процессов в конкретных условиях предприятия;

2) контроль за вы​полнением планов и управленческих решений, за эконо​мным использованием ресурсов;

3) научное обоснование текущих и перспективных планов;

4) поиск резервов повышения эффективности производства;

5) оценка результатов дея​тельности предприятия по выполнению планов, достиг​нутому уровню развития экономики, использованию имеющихся возможностей; 

6) разработка мероприятий по использованию выявленных резервов в процессе хозяйственной деятельности.

Таким образом, анализ хозяйственной деятельности как наука представляет собой систему специальных знаний, связанных с исследованием тенденций хозяйственного развития, научным обоснованием планов, управленческих решений, контролем за их выполнением, оценкой достигнутых результатов, поиском, измерением и обоснованием величины хозяйственных резервов повышения эффективности производства и разработкой мероприятий по их использованию. Классификация анализа хозяйственной деятельности имеет важное значение для правильного понимания его содержания и задач. В экономической литературе анализ хозяйственной деятель​ности классифицируется по разным признакам (рисунок 1.1).


Рис. 1.1 Классификация видов экономического анализа

По отраслевому признаку, который основывается на общественном разделении труда, анализ делится на отраслевой, методика которого учитывает специфику отдельных отраслей экономики, и межотраслевой, который является теоретической и методологической основой АХД во всех отраслях национальной экономики, или, другими словами, теорией анализа хозяйственной деятельности. 

По признаку времени экономический анализ подразделяется на предварительный (перспективный) и последующий.

Предварительный (прогнозный) анализ проводится до осуществления хозяйственных операций. Он необходим для обо​снования управленческих решений и плановых заданий, а так​же для прогнозирования будущего и оценки ожидаемого выпол​нения плана, предупреждения нежелательных результатов.

Последующий (ретроспективный) анализ проводится после совершения хозяйственных актов. Он используется для кон​троля за выполнением плана, выявления неиспользованных резер​вов, объективной оценки результатов деятельности предприятий. 

Ретроспективный анализ в свою очередь делится на оперативный и итоговый (результативный). Оперативный (ситуационный) анализ проводится сразу после совершения хозяйственных операций или изменения ситуации за короткие отрезки времени (смену, сутки, декаду и т.д.). Цель его – оперативно выявлять не​достатки и воздействовать на хозяйственные процессы. 

Итоговый (заключительный) анализ проводится за отчетный период времени (месяц, квартал, год). Его ценность в том, что деятельность предприятия изучается комплексно и всесторонне по отчетным данным за соответствующий период. Этим обеспечивается более полная оценка деятельности предприятия по использованию имеющихся возможностей. 

По пространственному признаку можно выделить анализ внутрихозяйственный и межхозяйственный. Внутрихозяйственный анализ изучает деятельность только исследуемого предприятия и его структурных подразделений. При межхозяйственном анализе сравниваются результаты деятельности двух или более предприятий. Это позволяет выявить передовой опыт, резервы, недостатки и на основе этого дать более объективную оценку эффективности деятельности предприятия. 

Важное значение имеет классификация экономического анализа по объектам управления. Хозяйственная деятельность (управляемая система) состоит из отдельных подсистем: экономики, техники, технологии, организации производства, социальных условий труда, природоохранной деятельности и др. Аспект анализа по желанию управляющего органа может быть смещен в сторону каких-либо подсистем хозяйственной деятельности. 

Технико-экономический анализ, которым занимаются технические службы предприятия (главного инженера, главного тех​нолога и др.). Его содержанием является изучение взаимодействия технических и экономических процессов и установление их вли​яния на экономические результаты деятельности предприятия.

Финансово-экономический анализ (финансовая служба предприятия, финансовые и кредитные органы) основное вни​мание уделяет финансовым результатам деятельности предпри​ятия: выполнению финансового плана, эффективности использования собственного и заемного капитала, выявлению резервов увеличения суммы прибыли, роста рентабельности улучшения финансового состояния и платежеспособности предприятия.

Аудиторский (бухгалтерский) анализ – это экспертная диагностика финансового состояния предприятия. Проводится аудиторами или аудиторскими фирмами с целью оценки и прогнозирования финансового состояния и финансовой устойчивости субъектов хозяйствования.
Управленческий анализ проводят все службы предприя​тия с далью предоставления руководству информации, необхо​димой для планирования, контроля и принятия оптимальных управленческих решений, выработки стратегии и тактики по вопросам финансовой политики, маркетинговой деятельности, совершенствования техники и технологии и организации производства, носит оперативный характер, результаты его являются коммерческой тайной.

Социально-экономический анализ (экономические служ​бы управления, социологические лаборатории, статистические органы) изучает взаимосвязь социальных и экономических процессов, их влияние друг на друга и на экономические резуль​таты хозяйственной деятельности.

Экономико-статистический анализ (статистические орга​ны) применяется для изучения массовых общественных явлений на разных уровнях управления: предприятия, отрасли и региона.

Экономико-экологический анализ (органы охраны окружающей среды, экономические службы предприятия) ис​следует взаимодействие экологических и экономических про​цессов, связанных с сохранением и улучшением окружающей среды и затратами на экологию.

Маркетинговый анализ (служба маркетинга предприятия или объединения) применяется для изучения внешней среды функционирования предприятия, рынков сырья и сбыта готовой продукции, ее конкурентоспособности, спроса и предложения, коммерческого риска, формирования ценовой политики, разра​ботки тактики и стратегии маркетинговой деятельности.

По методике изучения объектов анализ хозяйственной деятельности может быть сопоставительным, диагностическим, факторным, маржинальным, экономико-математическим, детерминированным, эконо​мико-статистическим, функционально-стоимостным и т.д.

При сопоставительном анализе обычно ограничивают​ся сравнением отчетных показателей о результатах хозяйствен​ной деятельности с показателями плана текущего года, данны​ми прошлых лет, передовых предприятий.

Факторный анализ направлен на выявление величины влия​ния факторов на прирост и уровень результативных показателей.

Диагностический (экспресс) анализ представляет собой способ ус​тановления характера нарушений нормального хода экономических процессов на основе типичных признаков, характерных только для данного нарушения. Знание признака позволяет быстро и довольно точно установить характер нарушений, не производя непосредственных измерений, т.е. без действий, которые требуют дополнительного времени и средств.

Маржинальный анализ – это метод оценки и обоснования эффективности управленческих решений в бизнесе на основании причинно-следственной взаимосвязи объема продаж, себестоимости и прибыли и деления затрат на постоянные и переменные. 

С помощью экономико-математического анализа выбирается наиболее оптимальный вариант решения экономи​ческой задачи, выявляются резервы повышения эффективнос​ти производства за счет более полного использования имеющихся ресурсов.

Детерминированный анализ применяется для исследова​ния функциональных взаимосвязей между факторными и резуль​тативными показателями.

Стохастический анализ (дисперсионный, корреляционный, компонентный и др.) используется для изучения стохастичес​ких зависимостей между исследуемыми явлениями и процес​сами хозяйственной деятельности предприятий.

Функционально-стоимостный анализ (ФСА) представ​ляет собой метод выявления резервов. Он базируется на функ​циях, которые выполняет объект, и сориентирован на оптималь​ные методы их реализации на всех стадиях жизненного цикла изделия (научно-исследовательские работы, конструирование, производство, эксплуатация и утилизация). Его основное назна​чение в том, чтобы выявить и предупредить лишние затраты за счет ликвидации ненужных узлов, деталей, упрощений конст​рукции изделия, замены материалов и т.д.

По субъектам (пользователям анализа) различают внутренний и внешний анализ. Внутренний анализ проводится непосредственно на предприятии для нужд оперативного, крат​косрочного и долгосрочного управления производственной, коммерческой и финансовой деятельностью. Внешний анализ проводится на основании финансовой и статистический отчетности органами хозяйственного управления, банками, финан​совыми органами, акционерами, инвесторами.

По охвату изучаемых объектов анализ делится на сплошной и выборочный. При сплошном анализе выводы делаются после изучения всех без исключения объектов, а при выборочном – по результатам обследования только части объектов. 

По содержанию программы анализ может быть комплексным и тематическим. При комплексном анализе деятельность предприятия изучается всесторонне, а при тематическом – только отдельные ее стороны, представляющие в определенный момент наибольший интерес.

Каждая из названных форм экономического анализа своеобразна по содержанию организации и методике его проведения.

Экономический анализ предшествует решениям и действиям, обосновывает их и является основой научного управления производством, обес​печивает его объективность и эффективность. Таким обра​зом, экономический анализ – это функция управления, которая обеспечивает научность принятия решений. 

Для оценки платежеспособности традиционно используются следующие основные приемы экономического анализа, представленные на рис. 1.2.




Рис. 1.2 Методы оценки платежности и ликвидности предприятия

Таким образом, экономический анализ является важным элементом в системе управления производством, действенным средством выявления внутрихозяйственных резервов, основой разработки научно обоснованных планов и управленческих решений. 

1.3  Анализ показателей ликвидности, текущей и ожидаемой платежеспособности предприятия

В соответствии с законодательными документами предприятия и организации представляют бухгалтерскую (финансовую) отчетность по следу​ющим адресам (пользователям финансовой информации):

· собственникам (участникам, учредителям) в соответствии с учредительными документами;

· государственной налоговой инспекции (в соответствии с юридическим адресом предприятия);

· органам государственной статистики для обобщения и публичного использования внешними пользователями ин​формации;

· другим государственным органам, на которые возложена проверка отдельных сторон деятельности предприятия и получение соответствующей отчетности;

· органам Госкомимущества, министерствам, ведомствам представляют отчетность предприятия, находящиеся в го​сударственной или муниципальной собственности пол​ностью или частично, а также приватизированные пред​приятия (в том числе арендные), созданные на базе государственных предприятий или их структурных под​разделений, до окончания срока выкупа.

Годовую бухгалтерскую отчетность предприятия представля​ют не позднее 1 апреля следующего за отчетным года.

Предприятия, имеющие в своем составе филиалы или дочер​ние компании, представляют консолидированную отчетность не позднее 30 июня следующего за отчетным года.

В составе годового бухгалтерского отчета предприятия пред​ставляют следующие формы:

1) форма № 1 «Бухгалтерский баланс». 

В нем фиксируется стоимость (денежное выражение) остатков внеоборотных и оборотных активов капитала, фондов, прибыли, креди​тов и займов, кредиторской задолженности и прочих пас​сивов. Баланс содержит обобщенную информацию о со​стоянии хозяйственных средств предприятия, входящих в актив, и источников их образования, составляющих пас​сив. Эта информация представляется «На начало года» и «На конец года», что и дает возможность анализа, сопос​тавления показателей, выявления их роста или снижения. Однако отражение в балансе только остатков не дает воз​можности ответить на все вопросы собственников и про​чих заинтересованных служб. Нужны дополнительные подробные сведения не только об остатках, но и о движе​нии хозяйственных средств и их источников. Это дости​гается подготовкой следующих форм отчетности.

2) форма № 2 «Отчет о прибылях и убытках».

3) форма № 3 «Отчет о движении капитала».

4) форма № 4 «Отчет о движении денежных средств».

5) форма № 5 «Приложение к бухгалтерскому балансу».

6) «Пояснительная записка» с изложением основных факто​ров, повлиявших в отчетном году на итоговые результаты деятельности предприятия, с оценкой его финансового со​стояния;

7) Итоговая часть аудиторского заключения (для предприя​тий, подлежащих обязательному аудиту), подтверждающая степень достоверности сведений, включаемых в бухгалтер​скую отчетность предприятия.

Отчетность — это заключительный элемент системы бухгал​терского учета. Все элементы бухгалтерского отчета тесно связа​ны между собой и представляют собой единое целое, т.е. систему экономических показателей, характеризующих условия и резуль​таты работы предприятия за отчетный период. Вместе с тем све​дения, содержащиеся в бухгалтерской отчетности, имеют ком​плексный характер, потому что, как правило, они отражают разные аспекты одних и тех же хозяйственных операций и явле​ний. 

Системность и комплексность сведений, содержащихся в бухгалтерской отчетности, являются следствием определенных требований, предъявляемых к ее составлению:

· полнота отражения в учете за отчетный год всех хозяйствен​ных операций, осуществляемых в этом году, и результатов инвен​таризации имущества и обязательств;

· правильность отнесения доходов и расходов к отчетному пе​риоду в соответствии с Планом счетов бухгалтерского учета и Положением по ведению бухгалтерского учета и бухгалтерской отчетности в Российской Федерации;

· тождество данных аналитического учета оборотам и остат​кам по счетам синтетического учета на дату проведения годовой инвентаризации;
· соблюдение в течение отчетного года принятой учетной по​литики. Изменение учетной политики по сравнению с предыду​щим годом должно быть объяснено в Пояснительной записке к годовому отчету.

Бухгалтерская отчетность предприятия служит основным источником информации о его деятельности. Тщательное изуче​ние бухгалтерских отчетов раскрывает причины достигнутых ус​пехов, а также недостатков в работе предприятия, помогает наметить пути совершенствования его деятельности.

Полный все​сторонний анализ отчетности нужен прежде всего собственникам и администрации предприятия для принятия решений об оценке своей деятельности.

Наиболее информативной формой для анализа и оценки фи​нансового состояния предприятия служит бухгалтерский баланс (форма № 1). Баланс отражает состояние имущества, собственно​го капитала и обязательств предприятия на определенную дату.

В актив баланса включаются статьи, в которых объединены определенные элементы имущества предприятия по функцио​нальному признаку. Актив баланса состоит из двух разделов. В раз​деле I «Внеоборотные активы» отражаются земельные участки, здания, сооружения, машины, оборудование, незавершенное строительство; долгосрочные финансовые вложения; нематери​альные активы и прочие внеоборотные активы. Раздел II актива баланса «Оборотные активы» отражает величину материальных оборотных средств: производственных запасов, незавершенного производства, готовой продукции и т.д.; наличие у предприятия свободных денежных средств, краткосрочных финансовых вло​жений, величину дебиторской задолженности и прочих оборот​ных активов.

В Российской Федерации актив баланса строится в порядке возрастающей ликвидности средств, т.е. в порядке возрастания скорости превращения этих активов в процессе хозяйственного оборота в денежную форму. Так, в разделе I актива баланса показано имущество, которое практически до конца своего существования сохраняет первона​чальную форму. Ликвидность, т.е. подвижность этого имущества в хозяйственном обороте, самая низкая. В разделе II актива баланса показаны такие элементы иму​щества предприятия, которые в течение отчетного периода многократно меняют свою форму. Подвижность этих элементов ак​тива баланса, т.е. ликвидность, выше, чем элементов раздела I. Ликвидность же денежных средств равна 1, т.е. они абсо​лютно ликвидны.

В пассиве баланса группировка статей дана по юридическо​му признаку. Вся совокупность обязательств предприятия за по​лученные ценности и ресурсы, прежде всего разделяется по субъ​ектам: перед собственниками хозяйства и перед третьими лицами (кредиторами, банками и др.).

Обязательства перед собственниками (собственный капитал) состоят в свою очередь из двух частей:

· из капитала, который получает предприятие от акционе​ров и пайщиков в момент учреждения хозяйства и впоследствии в виде дополнительных взносов извне;

· из капитала, который предприятие генерирует в процессе своей деятельности, фондируя часть полученной прибыли в виде накоплений.

Внешние обязательства предприятия (заемный капитал или долги) подразделяются на долгосрочные (сроком свыше года) и краткосрочные (сроком до 1 года). Внешние обязательства пред​ставляют собой юридические права инвесторов, кредиторов на имущество предприятия. С экономической точки зрения внеш​ние обязательства – это источник формирования активов пред​приятия, а с юридической – это долг предприятия перед третьи​ми лицами.

Статьи пассива баланса группируются по степени срочности погашения (возврата) обязательств в порядке ее возрастания. Пер​вое место занимает уставный капитал как наиболее постоянная (перманентная) часть баланса. За ним следуют остальные статьи.

Наиболее важными задачами анализа баланса являются:

· оценка доходности (рентабельности) капитала; 

· оценка степени деловой (хозяйственной) активности пред​приятия;

· оценка финансовой устойчивости;

· оценка ликвидности баланса и платежеспособности пред​приятия.

Баланс позволяет оценить эффективность размещения капи​тала предприятия, его достаточность для текущей и предстоящей хозяйственной деятельности, оценить размер и структуру заем​ных источников, а также эффективность их привлечения.

На основе изучения баланса внешние пользователи могут принять решения о целесообразности и условиях ведения дел с данным предприятием как с партнером; оценить кредитоспособ​ность предприятия как заемщика; оценить возможные риски сво​их вложений, целесообразность приобретения акций данного предприятия и его активов и другие решения.

Некоторые наиболее важные статьи баланса расшифровыва​ются в Приложении к балансу (форма № 5). Данные формы № 5 вместе с балансом и показателями фор​мы № 2 «Отчет о прибылях и убытках» используются для оценки финансового состояния предприятия.

Форма № 2 содержит сведения о текущих финансовых ре​зультатах деятельности предприятия за отчетный период. Здесь показаны величины бухгалтерской (балансовой) прибыли или убытка и слагаемые этого показателя:

· прибыль (убыток) от реализации продукции;

· финансовый результат от прочей реализации (от реализа​ции основных средств и нематериальных активов) и дру​гих финансовых операций;

· доходы и расходы от прочих внереализационных опера​ций (штрафы, убытки от безнадежных долгов и т.п.).

В форме № 2 представлены также выручка нетто от реализа​ции продукции, товаров, работ, услуг, затраты предприятия на производство реализованной продукции (работ, услуг), коммер​ческие расходы, управленческие расходы, суммы налога на при​быль и отвлеченных средств, нераспределенная прибыль.

Отчет о финансовых результатах является важнейшим источ​ником информации для анализа показателей рентабельности ак​тивов предприятия, рентабельности реализованной продукции, определения величины чистой прибыли, остающейся в распоря​жении предприятия, и других показателей.

Форма № 3 «Отчет о движении капитала» показывает струк​туру собственного капитала предприятия, представленную в ди​намике. По каждому элементу собственного капитала в ней отра​жены данные об остатке на начало года, пополнении источника собственных средств, его расходовании и остатке на конец года.

Форма № 4 «Отчет о движении денежных средств» отражает остатки денежных средств на начало года и конец отчетного пе​риода и потоки денежных средств (поступления и расходование) в разрезе текущей, инвестиционной и финансовой деятельности предприятия.

Формы № 3 и № 4 дополняют бухгалтерский баланс и отчет о прибылях и убытках, позволяют раскрыть факторы, определив​шие изменение финансовой устойчивости и ликвидности пред​приятия, помогают построить прогнозы на предстоящий период на основе экстраполяции действовавших тенденций с учетом но​вых условий.

Платежеспособность предприятия выступает в качестве внешнего проявления финансовой устойчивости, сущностью кото​рой является обеспеченность оборотных активов долгосрочны​ми источниками формирования. Большая или меньшая текущая платежеспособность (или неплатежеспособность) обусловлена большей или меньшей степенью обеспеченности (или необеспе​ченности) оборотных активов долгосрочными источниками.

В экономической литературе принято различать ликвидность активов, ликвидность баланса и ликвидность предприятия.

Под ликвидностью активов понимается способность их превращаться в денежные средства. Чем меньше требуется времени для трансформации данного актива в денежную наличность, тем выше его ликвидность. При этом следует различать понятие ликвидности совокупных активов как возможности их быстрой реализации при банкротстве и самоликвидации предприятия, и понятие ликвидности оборотных активов как прохождение соответствующих стадий операционного цикла, прежде чем принять денежную форму. Именно ликвидность оборотных активов обеспечивает текущую платежеспособность.

Под ликвидностью баланса понимается степень покрытия долговых обязательств предприятия его активами, срок превращения которых в денежные средства соответствует сроку погашения платежных обязательств. Качественное отличие этого понятия от ликвидности активов в том, что ликвидность баланса отражает меру согласованности объемов и ликвидности активов с размерами и сроками погашения обязательств, в то время как ликвидность активов определяется безотносительно к пассиву баланса.

Ликвидность организации — более общее понятие, чем ликвидность баланса.

При анализе ликвидности баланса проводится сравнение активов, сгруппированных по степени их ликвидности, с обязательствами по пассиву, сгруппированными по срокам их погашения.
Активы группируются по степени убывания ликвидности с разделением на следующие группы:
Первая группа А1 — наиболее ликвидные активы. К ним относятся денежные средства предприятий и краткосрочные финансовые вложения (стр. 260 + стр. 250).

Вторая группа А2 — быстрореализуемые активы. Дебиторская задолженность со сроками погашения в отчетном периоде и прочие активы: (стр. 240 + стр. 270 + ГП + Тотг ), где ГП — готовая продукция, Тотг  — отгруженные товары.

Третья группа А3 — медленно реализуемые активы. К ним относятся оборотные активы за минусом готовой продукции и товаров отгруженных. Производственные запасы и незавершенное производство находятся в самом начале производственного цикла, поэтому переход их в денежную форму потребует значительно больший срок (210 + 220 + 230 - ГП - Тотг ).

Четвертая группа А4 — труднореализуемые активы, куда входят основные средства, нематериальные активы, долгосрочные финансовые вложения, незавершенное строительство. Это статьи раздела I баланса «Внеоборотные активы».

Пятая группа активов А5 — неликвидные активы, куда попадут безнадежная дебиторская задолженность, неходовые, залежалые материальные ценности, расходы будущих периодов (выделяется по мере необходимости).

Пассивы группируются по степени срочности погашения обязательств:

Первая группа П1 — наиболее краткосрочные обязательства. К ним относятся статьи «Кредиторская задолженность» и «Прочие краткосрочные обязательства» (620 + 660).

Вторая группа П2 — среднесрочные обязательства — краткосрочные кредиты банка 610.

Третья группа П3 — долгосрочные пассивы — долгосрочные кредиты и заемные средства 590.

Четвертая группа П4 — постоянные пассивы — собственный акционерный капитал, находящийся постоянно в распоряжении предприятия.

Пятая группа П5 — доходы будущих периодов, которые предполагается получить в перспективе (формируется при наличии выделения группы А5).

При определении ликвидности баланса группы актива и пассива сопоставляются между собой. Условия абсолютной ликвидности баланса:

         А1 > П1; А2 > П2; А3 > ПЗ;  А4 < П4; А5 < П5.         (1.1)                  
Типы ликвидности.

Текущая ликвидность (ТЛ) свидетельствует о платежеспособности (+) или неплатежеспособности (-) организации на ближайший момент к рассматриваемому времени.

                  ТЛ = (А1 + А2) > (П1 + П2)                              (1.2)
Перспективная ликвидность (ПЛ) — это прогноз платежеспособности на основе сравнения будущих поступлений и платежей:

                        ПЛ = А3 > П3                                        (1.3)
В таблице «приложения 1» показана группировка активов по степени ликвидности и обязательств по срокам погашения.

Наряду с абсолютными показателями ликвидности, рассчитываются следующие относительные показатели.

Коэффициент текущей ликвидности (коэффициент покрытия долгов) (Ктл ):

                          Ктл =       [image: image2.png]A1+A2+A3+Pacxoaer Gyayroupx nepiozos
Mi+m2



                          (1.4)
Это отношение всей суммы текущих активов, включая запасы и незавершенное производство, к общей сумме краткосрочных обязательств. Нормальным значением для этого показателя считается от 1 до 2. Это главный показатель платежеспособности. Коэффициент текущей ликвидности позволяет установить, в какой кратности текущие активы покрывают краткосрочные обязательства. Если же значение коэффициента превышает 1, то можно сделать вывод о том, что организация располагает некоторым объемом свободных ресурсов (чем выше коэффициент, тем больше этот объем), формируемых за счет собственных источников.

Превышение оборотных активов более чем в 2 раза, считается нежелательным, поскольку это свидетельствует о нерациональном вложении своих средств и неэффективное их использование.

Коэффициент абсолютной ликвидности (Кал ):

                                Кал =А1/П1+П2                                                       (1.5)
Нормальное значение: Кал > 0,2—0,7 (20%).

Коэффициент абсолютной ликвидности показывает, какую часть краткосрочной задолженности организация может погасить в ближайшее время за счет денежных средств. Этот коэффициент интересен для поставщиков сырья и материалов.

Коэффициент критической ликвидности (Ккл ):

                                              Ккл =     [image: image4.png]Al+A2
M1+012




                                                                                   (1.6)
Этот коэффициент еще называют коэффициентом быстрой ликвидности. Допустимое значение: 0,7—1,0, желательно > 1,5, поскольку может оказаться недостаточным, если большую долю ликвидных средств составляет дебиторская задолженность, часть которой трудно своевременно взыскать. Если в составе текущих активов значительную долю занимают денежные средства и их эквиваленты (ценные бумаги), то это соотношение может быть и меньше. Коэффициент показывает, какая часть краткосрочных обязательств может быть погашена немедленно за счет средств на различных счетах, в краткосрочных ценных бумагах, а также поступлений по расчетам.

Комплексный коэффициент ликвидности (Кобщ ):

                                      Кобщ  =    [image: image6.png]A1+0,5A2+0,3A3
M1+0,5M2+0,3113



                                                     (1.7)            
С помощью этого показателя дается оценка изменения финансовой ситуации в целом с точки зрения ликвидности. Он может использоваться при выборе наиболее надежного партнера.

Коэффициент соотношения запасов и краткосрочной кредиторской задолженности:

К = Запасы / Краткосрочная кредиторская задолженность.

Желательная величина коэффициента: 0,5—0,7.

Это частный показатель, характеризующий возможность рассчитаться по обязательствам за счет производственных запасов.

Коэффициенты, характеризующие платежеспособность, представлены в таблице 1.1.

                                                                                                           Таблица 1.1 

Коэффициенты, характеризующие платежеспособность                                       
	Коэффициент
	Строки, формулы 

	Критериальное значение

	1
	2
	3

	Коэффициент текущей ликвидности


	(А1 + А2 + А3) / (П1 + П2)
	2,00

	                                                                                       Продолжение   таблицы 1.1

	1
	2
	3

	Коэффициент критической ликвидности
	(А1 + А2) / (П1 + П2)
	0,70—1,00

	Коэффициент запаса
	(210 + 220 - 214 - 215) / 490
	-

	Коэффициент абсолютной ликвидности
	А1 / ТО
	0,20—0,70

	Коэффициент абсолютного покрытия кредиторской задолженности
	260 / 620
	-


Коэффициенты ликвидности, имеющие фактические значения меньше критериальных, также указывают на невозможность рассчитаться по своим обязательствам в рассматриваемый период времени. Тем не менее, положительная динамика всех коэффициентов свидетельствует о наметившейся тенденции к стабилизации ситуации и возможности предприятия восстановить платежеспособность.

Коэффициенты оценки финансовой устойчивости предприятия — это система показателей, которые характеризуют структуру используемого капитала предприятия с позиции степени финансового риска, а также стабильности развития в будущем. Основные финансовые коэффициенты приведены в таблице 1.2.

                                                                                                   Таблица 1.2 

Коэффициенты, характеризующие финансовую устойчивость организации

	Коэффициент
	Методика расчета
	Критерий

	1
	2
	3

	Коэффициент автономии Ка 
	(490 + 640 + 650) / 700
	0,6 (0,5)

	Коэффициент задолженности (концентрации заемного капитала). КФЗ 
	(590 + 690 – 640 - 650) / 700
	≤ 0,5

	Коэффициент финансовой устойчивости. КФУ 
	(490 + 640 + 650 + 590) / 700
	> 0,7

	                                                                                         Продолжение   таблицы 1.2

	1
	2
	3

	Коэффициент финансового левериджа 
	(590 + 690 - 640 - 650) / (490 + 650 + 640)
	≤ 1,0

	Коэффициент маневренности собственного капитала 

(СК - Ав) / СК
	(490 + 640 + 650 - 190) / (490 + 640 + 650)
	> 0,1

	Коэффициент обеспеченности оборотных активов собственными оборотными средствами. К обесп СОС 

	(290 – 620 – 610 - 660) / 290 или (490 + 640 + 650 + 590 – 190) / 290
	> 0,1


Коэффициент автономии (финансовой независимости или концентрации собственного капитала) показывает соотношение величины собственного капитала (СК) и валюты баланса, т.е. долю собственных средств в стоимости имущества предприятия. Чем выше эта доля, тем выше финансовая независимость 

                                   Ка = СК / Баланс                                          (1.8)
Коэффициент задолженности (концентрации заемного капитала). Чем больше значение этого показателя, тем выше степень риска учредителей, поскольку в случае невыполнения платежных обязательств возрастает возможность банкротства предприятия

                                    КФЗ = ЗК / Б                                            (1.9)                  
Коэффициент финансовой устойчивости. Значение коэффициента показывает удельный вес тех источников финансирования, которые предприятие может использовать в своей деятельности длительное время 
                                КФУ = (СК + Пд) / Б                                      (1.10)
Коэффициент финансового левериджа (задолженности), финансовый рычаг, коэффициент (капитализации) показывает, какая часть деятельности предприятия финансируется за счет средств заемных источников. Рост в динамике свидетельствует об усилении зависимости предприятия от привлеченного капитала 

                                    ЗК / СК                                                  (1.11)
Коэффициент обеспеченности оборотных активов собственными оборотными средствами. Этот показатель говорит о том, что хотя бы 10% оборотных средств организации пополнялись за счет собственного капитала, а остальную их часть (90%) за счет заемных и привлеченных средств 

К обесп СОС = (Текущие активы - Текущие пассивы) / Текущие активы

                        СОС / ТА > 0,1 (10%)                                          (1.12)   
Чем выше уровень Ка , КФУ , Кпокрытия и ниже КФЗ , Кз , тем устойчивее финансовое состояние.
Важным показателем, который характеризует финансовое состояние предприятия и его устойчивость, является обеспеченность материальных оборотных средств устойчивыми источниками финансирования.
Собственный оборотный капитал (средства) (СОС):

р. III + стр. 640 + стр. 650 - (р. I - p. IV) = (р. III + стр. 640 + стр. 650 + р. IV) - р. I.

Плановые источники (ПИ) — это собственный оборотный капитал (СОС) в сумме с краткосрочными кредитами банка под товарно-материальные ценности (ККБ):

р. III + стр. 640 + стр. 650 + 610 - (р. I - p. IV) = (р. III + стр. 640 + стр. 650 + р. IV + 610) - р. I.

Временные источники (ВИ) — это непросроченная задолженность персоналу по оплате труда, бюджету по налоговым платежам, органам социального страхования.

Излишек или недостаток этих источников средств для формирования запасов является одним из критериев оценки финансовой устойчивости предприятия, в соответствии с которым выделяют четыре типа финансовой устойчивости.

Абсолютная краткосрочная финансовая устойчивость определяется положительной разницей между собственными оборотными средствами и суммой запасов и НДС — запасы (З) меньше суммы собственного оборотного капитала:      
                                                           К= [image: image8.png]


>1                                                    (1.13)        

Нормальная краткосрочная финансовая устойчивость, при которой запасы больше собственного оборотного капитала, но меньше плановых источников их покрытия. Также при наличии положительной разницы между плановыми источниками (И пл) и запасами, и НДС можно говорить о нормальной краткосрочной финансовой устойчивости:

                                                        К = Ипл  / З > 1                                           (1.14)
Неустойчивое (предкризисное) финансовое состояние характеризуется положительной разницей между временными источниками в сумме с плановыми и запасами, и НДС.

В этой ситуации правомерно говорить о нарушении платежного баланса. Восстановление равновесия платежных средств и платежных обязательств возможно за счет привлечения временно свободных источников средств (И вр) в оборот предприятия:

                                                  З = Ипл+Ивр                                                      (1.15)
Кризисное финансовое состояние — предприятие находится на грани банкротства:

                                                З > Ипл+Ивр                                                           (1.16)
Для прогноза изменения платежеспособности предприятия установлен коэф​фициент восстановления (утраты) платежеспособности, вычисляе​мый по формуле
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В качестве коэффициента платежеспособности, по которо​му осуществляется прогноз, в вы​ступает коэффициент покрытия, нормативное значение которо​го принимается равным 2. В качестве периода восстановления платежеспособности берется 6 месяцев, в качестве периода утра​ты платежеспособности – 3 месяца.

Коэффициент восстановления платежеспособности, имею​щий значение больше 1, свидетельствует о наличии тенденции восстановления платежеспособности предприятия в течение 6 ме​сяцев. Значение коэффициента меньше 1 показывает отсутствие такой тенденции в отчетном периоде.

Коэффициент утраты платежеспособности, имеющий значе​ние меньше 1, свидетельствует о наличии тенденции утраты пла​тежеспособности предприятия в течение 3 месяцев. Значение ко​эффициента больше 1 отражает отсутствие такой тенденции в отчетном периоде.

Прогноз изменения платежеспособности предприятия мож​но строить с помощью коэффициента восстановления (утраты) платежеспособности также на основе значений коэффициентов абсолютной ликвидности, уточненной (текущей) ликвидности, общей платежеспособности и их нормативных значений. При этом возможны вариации продолжительности периода восстанов​ления (утраты) платежеспособности в зависимости от целей ана​лиза

Зарубежный опыт анализа финансового состояния предприятия

Финансовые менеджеры компании E.I. DuPont de Nemours& Company установили связь меду определенным количеством финансовых коэффициентов. Это позволило им быстро дать общий вывод относительно финансового состояния предприятия и заложило фундамент для проведения дальнейших углубленных исследований в этом направлении. Уравнение, которое описывает описанную выше взаимосвязь, получило название уравнения Дюпона, а поход к анализу финансового положения предприятия, которое базируется на этом уравнении – метод Дюпона. 

Основу уравнения Дюпона составляет соотношение, которое отображает уровень дохода на собственный капитал – коэффициент рентабельности собственного капитала. 

	Коэффициент рентабельности собственного капитала
	=
	 Чистая прибыль
Активы предприятия
	*
	Активы предприятия     

Собственный капитал         




Благодаря соотношениям, можно выявить факторы, которые влияют на прибыль, на собственный капитал, и, установить, что обуславливает его рост или, наоборот, уменьшение – операционная деятельность предприятия, отображением которой выступает коэффициент рентабельности активов, или способ финансирования, отображением которого в свою очередь выступает коэффициент собственного капитала. 

Если уровень рентабельности недостаточен, то метод Дюпона дает информацию относительно источников его повышения. 

Для проведения комплексной оценки финансово-экономического состояния предприятия в зарубежной практике была осуществлена попытка воссоединения форм отчетности с целью укрепления взаимосвязи между ними и упрощения анализа финансово-экономического состояния предприятия. Эта обобщенная форма известна как «Матрица Мобли». В результате получается сводный документ, в котором бухгалтерский баланс предприятия увязывается с отчетом о прибылях и убытках, с отчетом о движении денежных средств, а в качестве компенсатора выступает регулирующий столбец, причем эти формы отчетности изображаются вертикально. 

Взаимосвязь между формами становится наглядной, видны общие элементы, входящие в разные формы отчетности. При этом любые изменения в одной форме, безусловно, приводят к изменениям и в других формах. 

Но тем не менее, таблица Мобли не получила широкого применения, несмотря на оригинальность идеи. Основной недостаток, состоит в определенной искусственности данной таблицы, сложностях заполнения, в понимании экономического смысла регулирующего столбца. 

Формат, содержание и практическое назначение таблицы Мобли должны отвечать следующим требованиям: 

1) данный баланс является сводным документом внутренней отчетности, анализа и аудита (оценка состояния бизнеса по видам деятельности, подразделениям, отдельным бизнес-единицам); 

2) составляется на базе бухгалтерской информации и в оперативном режиме времени (автоматизированный контроль, учет и анализ данных за любой период времени – день, неделя, месяц, квартал, год); 

3) содержит актуальную информацию (своевременная обработка входящих данных с учетом достигнутого уровня их аналитики и детализации); 

4) дает представление о размещении имущества предприятия (движение активов и капитала, выявление ошибок, отклонений и диспропорций); 

5) воссоединяет официальные формы отчетности (с сохранением их индивидуальности, но с отдельными редакционными изменениями); 

6) раскрывает существующую взаимосвязь между формами отчетности (общие элементы и связующие звенья); 

7) ориентирован на неспециалистов в области бухгалтерского учета (компактность, читабельность, простота составления); 

8) используется при принятии управленческих решений; 

9) рассматривается исключительно как приложение к действующим формам отчетности. 

Разумеется, наличие такого сводного документа значительно упрощает прочтение и понимание различных форм отчетности. Основное его преимущество заключается в том, что в одном балансе сходятся все формы отчетности. 

Таким образом, из всего описанного выше можно сделать вывод, что управление ликвидностью и платежеспособностью предприятия представляет собой сложный процесс. Далее проведем анализ деятельности ООО  «Торговый дом «Новотроицкий кирпич»  за 2008-2010гг.
ГЛАВА 2.  АНАЛИЗ ЛИКВИДНОСТИ И ПЛАТЕЖЕСПОСОБНОСТИ ООО «ТОРГОВЫЙ ДОМ «НОВОТРОИЦКИЙ КИРПИЧ»  ЗА 2008-2010 ГГ.
2.1  Оценка имущества предприятия и источников его формирования 

В начале 90-х  годов в связи с проведением в РФ экономической реформы, переходом к регулируемым рыночным отношениям на основе предпринимательства и конкуренции с применением всех форм собственности произошли и коренные изменения и в области строительных материалов. 

ООО «Торговый дом «Новотроицкий кирпич» , основанный в 1961 году и расположен в черте города по адресу г.Новотроицк, улица Зеленая,12, производит керамический кирпич полусухого прессования марок М100, М125 и М150 для рядовой кладки при строительстве жилых зданий и объектов производственно-технического назначения. 
Завод с момента государственной регистрации является юридическим лицом, имеет самостоятельный баланс, расчетные и иные счета в банковских учреждениях, печать и штамп со своим наименованием. Срок действия Общества неограничен.

Основной целью Общества является получение на основе эффективного использования закрепленной земли и иных материальных ресурсов прибыли. Общество организует деятельность по производству кирпича и других облицовочных материалов, а также ведет иную не запрещенную законом предпринимательскую деятельность.

Основные потребители продукции – строительные фирмы Восточного Оренбуржья, а также его население. Потребность в продукции существует во всех городах России. 

На современном этапе работы предприятия главной целью деятельности является удовлетворение потребностей потребителя в качественной продукции. Результаты хозяйственной деятельности предприятия характеризуются следующими экономическими показателями, представленными в таблице  2.1. 

Таблица 2.1
Основные экономические показатели  ООО «Торговый дом «Новотроицкий кирпич»  
за 2008-2010гг.
	Наименование показателей
	2008г.
	2009г.
	2010г.
	Абсолютное отклонение
	Темп роста,

%

2010/

2008

	
	
	
	
	2009г. от

2008г.
	2010г. от 2009г.
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Выручка от реализации, тыс. руб.
	73474
	143738
	175706
	70264
	31968
	239,,14

	Себестоимость товаров и услуг, тыс.руб.
	62772
	119800
	141593
	57028
	21793
	225,57

	Затраты на один рубль реализованной продукции руб./руб.
	0,85
	0,83
	0,81
	-0,02
	-0,02
	96,29

	Прибыль от продаж тыс. руб.
	10702
	23938
	34113
	13236
	10175
	318,75

	Чистая прибыль, тыс. руб.
	10450
	19385
	31991
	8935
	12606
	306,13

	Численность работающих, чел.
	287
	297
	268
	10
	-29
	93,38

	Среднегодовая заработная плата, тыс.руб.
	3858
	6146
	10225
	2288
	4079
	265,13

	Рентабельность выпускаемой  продукции, %
	17,05
	19,98
	24,09
	2,93
	4,11
	141,29

	Рентабельность продаж, %
	14,22
	13,49
	18,21
	-0,73
	4,72
	128,06

	Рентабельность хозяйственной деятельности, % 
	5,78
	10,19
	12,72
	4,41
	2,53
	220,07


Оценка и анализ экономического потенциала предприятия осуществляется по важнейшим показателям, характеризующим общие результаты хозяйственной деятельности. 

Показатели экономической деятельности ООО «Торговый дом «Новотроицкий кирпич»  за исследуемый период деятельности имеют в целом положительную динамику. Выручка от реализации с 73474 тыс. руб. в 2008г. выросла до 175706  тыс. руб. в 2010г., темп роста составил 239,14%, увеличение выручки связано как с ростом закупочных цен на глину, так и с увеличением выработки кирпича.

На заводе очень эффективно управляют затратами. Об этом свидетельствует показатель затрат на один рубль реализованной продукции. Из представленных данных видно, что если в 2008г. затраты на один рубль реализации составляли 0,85 руб, то в 2009г. они составили 0,83 руб., а  уже в 2010г 0,81 руб. Подобное снижение затрат связано со снижением потерь при футеровке печи за счет безостановочного производства.

Анализ результативности экономической деятельности хозяйствующего субъекта характеризуется абсолютными и относительными показателями. Абсолютный показатель доходности – это сумма прибыли, или доходов. Снижение затрат способствовало росту прибыли от продаж. Если в 2008г. прибыль от реализации составляла 10702 тыс. руб., то в 2010г. она выросла до 34113 тыс. руб., темп роста составил 318,75%. За счет снижения внереализационных расходов чистая прибыль также имеет положительную динамику и составляет в 2010г. 31991 тыс. руб., темпы роста чистой прибыли составили  306,13%.

Численность персонала за счет механизации вспомогательных работ снизилась с 287 чел. в 2008г. до 268 чел в 2010г. Снижение составило около 6,6 %. В связи с оптимизацией численности  появилась возможность увеличения фонда оплаты труда, что способствует росту производительности труда у работников.

Рентабельность представляет собой доходность, или прибыльность производственного процесса. Уровень рентабельности хозяйствующих субъектов, связанных с производством продукции (товаров, работ, услуг), определяется процентным отношением прибыли от реализации продукции к себестоимости продукции. Рост производительности труда, увеличение прибыли от продаж позволили увеличить эффективность выпуска продукции  промышленного  назначения, рентабельность выпускаемой продукции  выросла с 17,05% в 2008г. до 24,09% в 2010г. Рентабельность реализации увеличилась с 14,22% до 18,21%.
Эффективное управление имуществом и рост чистой прибыли увеличили рентабельность производственной деятельности  с 5,78% до 12,72%. Следовательно, все показатели позволяют сделать выводы о росте эффективности деятельности предприятия.

Бухгалтерская отчетность предприятия служит основным источником его деятельности, основная цель финансовой отчетности – анализ и принятие финансовых решений, в связи с этим рассмотрим имущество предприятия и источники его формирования. 

Актив баланса содержит сведения о размещении капитала, имеющегося в распоряжении предприятия, т.е. о вложении его в конкретное имущество и материальные ценности, о расходах предприятия на производство и реализацию продукции и об остатках свободной денежной наличности.

Таблица 2.2 

Оценка  имущественного состояния ООО «Торговый дом «Новотроицкий кирпич»  за 2008-2010гг.

	Наименование показателей
	2008г.
	2009г.
	2010г.
	Абсолютное отклонение
	Темп роста, %

	
	
	
	
	2009г. от
2008г.
	2010г. от
2009г.
	2009/

2008
	2010/

2009

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	Необоротные активы
	106022
	110745
	122768
	4723
	12023
	104,45
	110,9

	Оборотные активы
	74751
	79491
	128635
	4740
	49144
	106,34
	161,8

	Запасы, в том числе:
	66531
	73985
	100106
	7454
	26121
	111,2
	135,4

	- сырье, материалы и другие аналогичные ценности
	14220
	28736
	50572
	14516
	21836
	202,08
	176,0

	- затраты в незавершенном производстве
	6306
	2634
	2486
	-3672
	-148
	41,77
	94,4

	- готовая продукция и товары для перепродажи
	46005
	42615
	47048
	-3390
	4433
	92,63
	110,4

	 денежные средства
	2556
	1933
	2827
	-623
	894
	75,63
	146,3

	 дебиторская задолженность
	5664
	3573
	25702
	-2091
	22129
	63,083
	719,3

	Всего имущества 
	180773
	190236
	251403
	9463
	61167
	105,23
	132,2


Непосредственно из аналитической оценки имущества можно получить ряд важнейших характеристик финансового состояния организации. К ним относятся:

-общая стоимость имущества организации, равная итогу баланса (строка 399);
-стоимость иммобилизованных (необоротных) средств (активов) или недвижимого имущества, равная итогу раздела 1 актива баланса (строка 190);

-стоимость мобильных (оборотных) средств, равная итогу раздела 2 актива баланса (строка 290);

-стоимость материальных оборотных средств (строка 210).
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Рис. 2.1 Оценка  имущественного состояния ООО «Торговый дом «Новотроицкий кирпич»  за 2008-2010гг.

Анализируя показатели (см. таблицу 2.2, рисунок 2.1) можно отметить, что общая стоимость имущества предприятия выросла. Если в 2008г. его стоимость составляла 180773 тыс. руб., то в 2009г. она выросла на 9463 тыс. руб. по отношению к 2008 г., а в 2010г. на 61167 тыс. руб., общая стоимость имущества составила 251403 тыс. руб. Наиболее значительный темп роста в 2010г. по отношению к 2009г.- он составляет 132,2%.
Рост имущества предприятия вызван в первую очередь ростом оборотных активов, в основном за счет роста выпуска готовой продукции.

К числу неблагоприятных факторов для показателей платежеспособности предприятия следует отнести рост дебиторской задолженности. Если в 2008г. ее значение составляло 5664 тыс. руб., то в 2010г. она выросла по отношению к 2009г. на 22129 тыс. руб. и составила 25702 тыс. руб. Как положительный момент можно отметить увеличение денежных средств, они выросли по отношению к 2009 г. на 894 тыс. руб.
Структура оборотных активов предприятия за 2008-2010гг. представлена на рис. 2.2-2.4.

Следовательно, анализ абсолютных показателей актива баланса позволил сделать выводы, как о позитивных, так и о негативных факторах влияния на показатели имущества предприятия.
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Рис. 2.2 Структура оборотных активов ООО «Торговый дом «Новотроицкий кирпич»  за 2008г.
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Рис.2.3 Структура оборотных активов ООО «Торговый дом «Новотроицкий кирпич»  за 2009г.

Структура оборотных активов показывает, что основной удельный вес в оборотных активах занимает готовая продукция для перепродажи. В 2008г. ее удельный вес составил 62%, а в 2009г. – 54%. Данное снижение способствовало увеличению удельного веса сырья и материалов с 19% до 36% в 2009г.
В 2010г. готовая продукция снизилась до 37%, а удельный вес сырья и материалов вырос до 39%.
[image: image13.png]M - CHIpBe, MaTepIaEl I APy Tie
AHATIOTIIMHELE [IEHHO CTII

M - 3aTpaTH B He3aBepIIeHHOM
MPOII3BOACTBE

¥ - TOTOBAA MPOAY KITILA 1T
TOBapPHI AT HepPenpomasKIl

B 1eHeKHEIE CPEJCTBa

2%

B 1eGuTopcKasd 3aJ0KEHHOCTE





Рис.2.4 Структура оборотных активов ООО «Торговый дом «Новотроицкий кирпич»  за 2010г.

Для оценки ликвидности и платежеспособности завода необходимо рассмотреть и источники покрытия имущества. Они представлены в таблице 2.3. Данные представленные в таблице свидетельствуют о росте собственного капитала с 107669  тыс. руб. в 2008г. Он увеличился до 158447 тыс. руб. в 2010г. Его рост, в первую очередь, связан с увеличением нераспределенной прибыли. Увеличение собственного капитала благоприятно, прежде всего, для повышения финансовой устойчивости. Динамика собственного капитала представлена на рисунке 2.5.
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Рис.2.5 Динамика собственного капитала ООО «Торговый дом «Новотроицкий кирпич»  за 2008-2010гг.
Таблица 2.3
Оценка источников для формирования имущества ООО «Торговый дом «Новотроицкий кирпич»  в 2008-2010гг., тыс. руб.

	Показатели
	2008г.
	2009г.
	2010г.
	Абсолютное отклонение
	Темп роста,%

	
	
	
	
	2009г. от

2008г.
	2010г. от 2009г.
	2009/2008
	2010/2009

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	Капитал и резервы, в том числе: 
	107669
	127054
	158447
	19385
	31393
	118,0
	124,7

	уставный капитал 
	27
	27
	27
	0
	0
	100,0
	100,0

	добавочный капитал
	43140
	43140
	43140
	0
	0
	100,0
	100,0

	нераспределенная прибыль 
	64502
	83887
	115280
	19385
	31393
	130,1
	137,4

	Долгосрочные займы и кредиты 
	43913
	42385
	43789
	-1528
	1404
	96,5
	103,3

	Краткосрочные займы и кредиты 
	29065
	17423
	47250
	-11642
	29827
	59,9
	271,2

	Кредиторская задолженность, в том числе: 
	126
	3374
	1917
	3248
	-1457
	2677,8
	56,8

	 поставщики и подрядчики 
	126
	1292
	1917
	1166
	625
	1025,4
	148,4

	задолженность перед бюджетом
	 0
	42
	 0
	42
	-42
	100
	0,0

	прочие кредиторы
	 0
	2040
	 0
	2040
	-2040
	100
	0,0

	Итого источников
	180773
	190236
	251403
	9463
	61167
	105,2
	132,2


Исследуя заемные источники финансирования, можно сделать выводы о том, что если в 2008г. долгосрочные источники имели преимущественное значение и составляли  43913 тыс. руб., то в 2010г. они снизились до 43789 тыс. руб., вызвав увеличение более дорогих краткосрочных источников финансирования. Структура и динамика  источников финансирования представлена на рисунке 2.6.
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Рис. 2.6  Состав и структура источников финансирования имущества ООО «Торговый дом «Новотроицкий кирпич»  в 2008-2010гг., тыс. руб.

На рис. 2.6 видно, что удельный вес собственного капитала растет, что повышает платежеспособность и финансовую устойчивость предприятия. На основании проведенного анализа оценки баланса завода, можно сделать выводы что в своем большинстве происходят позитивные изменения как в имуществе, так и в источниках его формирования. В первую очередь  это рост оборотных активов и увеличение собственного капитала Общества. Проведенная оценка позволяет приступить к анализу показателей ликвидности и платежеспособности предприятия.

2.2.  Оценка показателей ликвидности баланса и платежеспособности предприятия

Ликвидность баланса — возможность субъекта хозяйствования обратить активы в наличность и погасить свои платежные обязательства. Она зависит от степени соответствия величины имеющихся платежных средств величине краткосрочных долговых обязательств. На основании данных баланса проведем расчет показателей, характеризующих его финансовую стабильность, таких как, ликвидность баланса.  Баланс ликвидности показан в таблице 2.4.

Таблица 2.4
Баланс  ликвидности ООО «Торговый дом «Новотроицкий кирпич»   за 2008-2009 гг.,  млн. руб.

	Актив
	2008г.
	2009г.
	2010г.

	
	
	
	

	Активы

	А1
	2556
	1933
	2827

	А2
	5664
	3573
	25702

	А3
	66531
	73985
	100106

	А4
	106022
	110745
	122768

	Баланс
	180773
	190236
	251403

	Пассивы

	П1
	126
	3374
	1917

	П2
	29065
	17423
	47250

	П3
	43913
	42385
	43789

	П4
	107669
	127054
	158447

	Баланс
	180773
	190236
	251403

	Излишки и недостатки в покрытии источниками финансирования

	А1≥П1
	2430
	-1441
	910

	А2≤П2
	-23401
	-13850
	-21548

	А3≥П3
	22618
	31600
	56317

	А4≤П4
	-1647
	-16309
	-35679

	Фактическое балансовое уравнение ликвидности

	2010г.
	          А1≥П1; А2≤П2; А3≥П3; А4≤П4

	2009г.
	            А1≤П1; А2≤П2; А3≥П3; А4≤П4

	2010г.
	          А1≥П1; А2≤П2; А3≥П3; А4≤П4


Анализ ликвидности баланса заключается в сравнении средств по активу, сгруппированных по степени убывающей ликвидности, с краткосрочными обязательствами по пассиву, которые группируются по степени срочности их погашения. Полученные соотношения позволяют сделать выводы о том, что  предприятие имеет недостаточную степень ликвидности баланса, поскольку ни в одном из исследуемых периодов балансовое уравнение не соответствует оптимальному.
Необходимым условием успешной работы завода является наличие собственных оборотных средств, которые могут быть использованы для приобретения материально-производственных запасов, поддержания незавершенного производства и на другие цели обеспечения производственно-хозяйственной и коммерческой деятельности предприятия. Собственные оборотные средства предназначены для финансирования текущей деятельности и характеризуют сумму средств, вложенных в оборотные активы. Для анализа обеспеченности оборотных активов собственными средствами проведем оценку достаточности собственных оборотных средств, данные представлены в таблице 2.5

Таблица 2.5

Оценка собственных оборотных средств ООО «Торговый дом «Новотроицкий кирпич»   за 2008-2010 гг.

	Показатели
	2008г.
	2009г.
	2010г.
	Абсолютные изменения
	Темп роста, %

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	2009г. от

2008г.
	2010г. от

2009г.
	2009/2008г.
	2010/2009г.

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	Собственный капитал, тыс. руб.
	107669
	127054
	158447
	19385
	31393
	1,18
	1,25

	Необоротные активы, тыс. руб.
	106022
	110745
	122768
	4723
	12023
	1,04
	1,11

	Продолжение таблицы  2.5

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	Оборотные активы, тыс. руб.
	74751
	79491
	128635
	4740
	49144
	1,06
	1,62

	Собственные оборотные средства, тыс. руб.
	1647
	16309
	35679
	14662
	19370
	9,90
	2,19

	Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами
	0,02
	0,21
	0,28
	0,18
	0,07
	9,31
	1,35


Данные показывают, что у предприятия есть собственные оборотные средства и наблюдается динамика их роста, если в 2008г. они составляли всего 2%, то в 2009г. -21%, а в 2010г. – 28%. Динамика собственных оборотных средств представлена на рисунке 2.7.
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Рис. 2.7 Динамика коэффициента обеспеченности собственными оборотными средствами ООО «Торговый дом «Новотроицкий кирпич»   за 2008-2010гг.


Платежеспособность предприятия является внешним признаком его финансовой устойчивости. Показатели ликвидности и оценка структуры баланса в определенной степени характеризуют общую платежеспособность. Общая платежеспособность - это способность полностью покрывать долгосрочные и краткосрочные обязательства имеющимися оборотными активами. 
Таблица 2.6
Показатели платежеспособности  ООО «Торговый дом «Новотроицкий кирпич»  за 2008-2010 гг.

	Наименование показателей
	Нормативное

Значение
	2008г.
	2009г.
	2010г.

	1
	2
	3
	4
	5

	Коэффициент текущей ликвидности 
	( 2
	2,56
	3,82
	2,62

	Коэффициент быстрой ликвидности 
	0,5-1
	0,28
	0,26
	0,58

	Коэффициент абсолютной ликвидности
	0,2-0,3
	0,09
	0,09
	0,06


Данные оценки платежеспособности свидетельствуют о том, что для оценки текущей платежеспособности используют коэффициент текущей платежной готовности, который показывает возможность предприятия своевременно погасить кредиторскую задолженность. Следует отметить, что у предприятия этот коэффициент выше оптимального значения и составляет в 2010г. 2,52 балла.
Коэффициент быстрой ликвидности является промежуточным коэффициентом покрытия и показывает, какая часть текущих активов за минусом запасов и дебиторской задолженности, платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты, покрывается текущими обязательствами. Если в 2008-2009гг. данный показатель был ниже оптимальных значений, то в 2010г. он находиться в оптимальном интервале.

Коэффициент абсолютной ликвидности определяется отношением наиболее ликвидных активов к текущим обязательствам и является наиболее жестким критерием платежеспособности. Он показывает, какую часть краткосрочной задолженности предприятие может погасить в ближайшее время. По данному показателю видно, что предприятие в краткосрочной перспективе неплатежеспособно, коэффициент абсолютной ликвидности имеет динамику снижения и  составляет в 2010г. 0,06 балла, это говорит о том, что только по 6% наиболее срочных обязательств, предприятие может рассчитаться собственными денежными средствами, необходимо наращивать денежные средства для расчетов с наиболее срочными кредиторами. Динамика показателей платежеспособности представлена на рисунке 2.8
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Рис. 2.8 Динамика коэффициентов платежеспособности ООО «Торговый дом «Новотроицкий кирпич»   за 2008-2010 гг.

Оценка платежеспособности по балансу осуществляется на основе характеристики ликвидности оборотных активов, которая определяется временем, необходимым для превращения их в денежные средства. Чем меньше требуется времени для инкассации данного актива, тем выше его ликвидность.
Эффективность использования оборотного капитала имеет очень актуальное значение, так как высвобождаемые при этом материальные и денежные ресурсы являются дополнительным внутренним источником дальнейших инвестиций и роста платежеспособности предприятия, рассмотрим, насколько эффективно предприятие использует свой оборотный капитал. Рассчитаем показатели оборачиваемости оборотного капитала.
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Показатели оборачиваемости имеют низкие значения, если в 2008г. один оборот был равен 366 дням, то в 2010г. он несколько снизился до 264 дней, но все равно имеет  негативные значения. Рассмотрим, какие факторы это вызвали.
Поскольку увеличение или уменьшение дебиторской задолженности оказывает большое влияние на оборачиваемость капитала, вложенного в оборотные активы, а следовательно и  на платежеспособность предприятия, управление дебиторской задолженностью является важным фактором и заключается в оптимизации ее размера. 
Рассчитаем показатель, выражающий оборачиваемость дебиторской задолженности как среднее число дней, требуемое для сбора долгов. Этот вариант показателя называется 
СР2008  = [image: image22.png]5664
73474




 * 365 =28 дней

СР2009  =[image: image25.png]3573
143738



   * 365 = 9 дней

СР 2010 = [image: image27.png]25702
175706



 *365 =53 дня

Данные по эффективности управления  дебиторской задолженностью представлены в таблице 2.7. 

Таблица 2.7
Оценка управления  дебиторской задолженностью ООО «Торговый дом «Новотроицкий кирпич»  за 2008-2010гг., тыс. руб.

	Наименование показателей
	2008г.
	2009г.
	2010г.
	Отклонение

	
	
	
	
	2009/

2008
	2010/

2009

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Дебиторская задолженность
	5664
	3573
	25702
	-2091
	22129

	Просроченная дебиторская задолженность 
	656
	1298
	12705
	642
	11407

	Коэффициент резерва по сомнительным долгам
	0,12
	0,36
	0,49
	0,25
	0,13

	Период сбора дебиторской задолженности  , дни
	28
	9
	53
	-19
	44


Состояние расчетной дисциплины характеризуется динамикой и структурой дебиторской задолженности. Дебиторская задолженность – это суммы, причитающиеся от покупателей и заказчиков. Тенденция увеличения дебиторской задолженности ставит предприятие в зависимость от финансового состояния партнеров. Наглядно изобразим на рисунке 2.9.
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Рис. 2.9  Период сбора дебиторской задолженности  за 2008- 2010 г.г. ООО «Торговый дом «Новотроицкий кирпич»
Полученные расчетные показатели, позволяют сделать выводы о том, что эффективность управления дебиторской задолженностью снизилась. Об этом свидетельствует рост коэффициента резерва по сомнительным долгам, что говорит о том, что дебиторы предприятия несвоевременно рассчитываются по своим обязательствам если в 2008г. данный показатель составлял 0,12 баллов, то в 2009г. он увеличился до 0,36 баллов, а в 2010г. уже 0,49 баллов. Снижается и оборачиваемость дебиторской задолженности в 2010г. Срок ее оборота увеличился до 53 дней. Отрицательная динамика коэффициентов оборачиваемости дебиторской задолженности в 2010г. говорит об ухудшении взаиморасчетов, о снижении эффективности финансовой деятельности.
Период оборота кредиторской задолженности характеризует среднюю продолжительность отсрочки платежей, предоставляемой предприятию поставщиками. Оборачиваемость кредиторской задолженности за 2008-2010гг. будет равна:
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Данные показывают, что наиболее благоприятная ситуация с оборачиваемостью кредиторской задолженности была в 2008г. и составляла 143 дня. Отсрочка платежей в 2009г. составлял в 2009г. - 52 дня, а в 2010г. выросла до 100 дней, что практически чуть больше квартала.
Большое внимание должно уделяться и оценке  движения денежных средств. Это связано с тем, что из-за объективной неравномерности поступлений и выплат возникают проблемы с наличностью.
Таблица 2.8
Динамика оборачиваемости денежных средств ООО «Торговый дом «Новотроицкий кирпич»  в 2008-2010гг., тыс. руб.

	Наименование показателей
	2008г.
	2009г.
	2010г.
	Отклонение

	
	
	
	
	2009/

2008
	2010/

2009

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Средние остатки денежной наличности
	2556
	1933
	2827
	-623
	894

	выручка от реализации продукции (работ, услуг)
	73474
	143738
	175706
	70264
	31968

	Количество оборотов денежной наличности
	28,75
	74,36
	62,15
	45,61
	-12,217

	Оборачиваемость денежных средств, дни
	13
	5
	6
	-7
	1


Оборачиваемость денежных средств  в днях изображена на рисунке 2.10.
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Рис. 2.10 Оборачиваемость денежных средств  ООО «Торговый дом «Новотроицкий кирпич»  в 2008-2010гг.,
Период оборота денежных средств показывает срок с момента поступления денег на расчетный счет до момента их выбытия. Данные таблицы 2.1 свидетельствуют о том, что оборачиваемость денежных средств растет, если в 2008г. один оборот составлял 13 дней, то в 2010г. 6 дней. 
Создание материально-производственных запасов является необходимым условием обеспечения непрерывного производственно-коммерческого процесса. Излишние запасы приводят к необоснованному отвлечению средств из хозяйственного оборота, что в конечном итоге влияет на рост кредиторской задолженности и является одной из причин снижения платежеспособности. Недостаток запасов может привести к сокращению объема производства продукции и уменьшению суммы прибыли, что также влияет на ухудшение финансового состояния предприятия. Рассмотрим эффективность управления запасами предприятия при помощи коэффициентов оборачиваемости.
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Исходя из полученных расчетов можно сделать выводы, что в связи с высоким удельным весом запасов их оборачиваемость имеет низкие значения ,т.к  в 2010г. один оборот составляет 255 дней.  

Рассчитаем длительность финансового цикла за 2008-2010гг., финансовый цикл, представляет собой время, в течение которого денежные средства отвлечены из оборота:
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Расчетные показатели свидетельствуют о том, что по отношению к 2009г. финансовый цикл предприятия увеличился на 29 дней и составил в 2010г. 214 дней. На основании оценки платежеспособности предприятия можно сделать выводы, что для повышения платежеспособности в краткосрочном периоде предприятию необходимо повысить эффективность управления оборотными активами и в первую очередь запасами и дебиторской задолженностью.
.
2.3  Оценка финансовой устойчивости предприятия 
Проведем оценку финансовой устойчивости рассматриваемого предприятия. В рамках учетного подхода – это характеристика финансов (источников средств), необходимая, при приемлемом уровне риска, для обеспечения деловой активности при сохранении платежеспособности (поддержании объема денежных средств и их эквивалентов, необходимых для покрытия кредиторской задолженности). Иными словами, это структура активов и пассивов, которая обеспечивает платежеспособность.
Анализ показателей финансовой устойчивости позволяет выявить зависимость от заемного капитала, степень маневренности собственным капиталом и оценку других факторов и показателей. 
Обобщающим абсолютным показателем финансовой устойчивости является излишек или недостаток источников средств для формирования запасов и затрат. Рассмотрим показатели финансовой устойчивости и на первом этапе проведем оценку покрытия запасов и затрат источниками финансирования, данные по показателям представлены в таблице 2.9.
Таблица 2.9
Абсолютные показатели  финансовой устойчивости
ООО «Торговый дом «Новотроицкий кирпич»  за 2008-2010 гг., тыс. руб.

	Наименование статей
	2008г.
	2009г.
	2010г.
	Абсолютное отклонение

	
	
	
	
	2009/
2008
	2010/
2009

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Собственные оборотные средства
	1647
	16309
	35679
	14662
	19370

	Долгосрочные кредиты
	43913
	42385
	43789
	-1528
	1404

	Собственные оборотные средства и долгосрочные кредиты для формирования запасов и затрат
	45560
	58694
	79468
	13134
	20774

	Краткосрочные кредиты и займы
	29191
	20797
	49167
	-8394
	28370

	Общая величина основных источников формирования запасов и затрат
	74751
	79491
	128635
	4740
	49144

	Запасы и затраты
	66531
	73985
	100106
	7454
	26121

	Излишек (недостаток) собственных оборотные средств для формирования запасов и затрат


	-64884
	-57676
	-64427
	7208
	-6751

	Продолжение  таблицы  2.9

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Излишек (недостаток) собственных оборотных средств и долгосрочных займов для  формирования запасов и затрат
	-20971
	-15291
	-20638
	5680
	-5347

	Излишек, недостаток общей величины основных источников  формирования запасов и затрат
	8220
	5506
	28529
	-2714
	23023

	Показатель типа финансовой устойчивости
	0;0;1
	0;0;1
	0;0;1
	-
	-


Данное соотношение показывает, что сумма запасов и затрат превышает сумму собственных оборотных и долгосрочных заемных источников, трехкомпонентный показатель равен: (0; 0; 1)., но меньше суммы собственных оборотных, долгосрочных и краткосрочных заемных источников, следовательно у завода неустойчивое финансовое состояние.

Неустойчивое финансовое состояние, сопряженное с нарушением платежеспособности предприятия. При данном типе финансовой ситуации сохраняется возможность восстановления равновесия за счет пополнения источников собственных средств.
Проведем коэффициентный метод оценки финансовой устойчивости предприятия. Так как увеличение доли заемных средств является рискованным, поскольку увеличивает финансовую зависимость предприятия.

Коэффициент автономии определяет долю средств, инвестированных в деятельность предприятия его владельцами. Чем выше значение этого коэффициента, тем более финансово устойчиво, стабильно и независимо от внешних кредиторов предприятие, показатели по этому коэффициенту равны:
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Соотношение заемных и собственных источников финансирования будет равно:
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Кс/з2010 = 
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=0,6 балла

Сведем основные рассчитанные показатели в таблицу 2.10.

Таблица 2.10
Оценка коэффициентов структуры капитала ООО «Торговый дом «Новотроицкий кирпич»  за 2008-2010гг.

	Показатели
	2008г.
	2009г.
	2010г.
	Абсолютное отклонение

	
	
	
	
	2009/2008
	2010/2009

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Коэффициент автономии
	0,60
	0,67
	0,63
	0,07
	-0,04

	Коэффициент соотношения заемных и собственных средств
	0,70
	0,50
	0,60
	-0,20
	0,10

	Коэффициент покрытия инвестиций
	0,24
	0,23
	0,17
	-0,01
	-0,05


Наглядно коэффициент автономии представлен на рисунке 2.11.
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Рис. 2.11 Коэффициент автономии ООО «Торговый дом «Новотроицкий кирпич»  за 2008-2010гг.

Рассчитанный коэффициент автономии характеризуют степень финансовой независимости. Оценивая данный показатель, можно сделать выводы о том, что он имеет тенденцию к снижению. Если в 2009г. он составлял 0,67 балла , то в 2010г. он снизился на 0,04 балла и составил 0,63 балла. Следует отметить, что значение данного показателя выше оптимального. 
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Рис. 2.12 Коэффициент соотношения заемных и собственных средств ООО «Торговый дом «Новотроицкий кирпич»  за 2008-2010гг.

Коэффициент соотношения заемных и собственных средств ( рис. 2.12) находится в пределах оптимального значения и составляет в 2010г. 0,6 балла. Снижение коэффициента (рис. 2.13) покрытия инвестиций характеризует снижение доли постоянного капитала. 
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Рис. 2.13  Коэффициент покрытия инвестиций ООО «Торговый дом «Новотроицкий кирпич»  за 2008-2010гг.

  Более подробный коэффициентный  анализ приведен в приложении 4.

Рост в динамике коэффициентов автономии и финансовой устойчивости на 0,1 и коэффициента финансирования (покрытия долгов) на 0,5 пунктов, при снижении значений коэффициентов задолженности на 0,1 и финансового левериджа на 0,2 пункта, характеризуют стабилизацию состояния финансовой устойчивости в 2009 году и  в 2010 году по сравнению с  2009 годом, в котором отмечены нежелательные значения названных показателей.


На основании проведенной оценки показателей финансовой устойчивости можно сделать выводы о том, что у ООО «Торговый дом «Новотроицкий кирпич»  за 2008-2010гг. наблюдается недостаток собственных оборотных средств для покрытия запасов и затрат по данным показателям. Оно находится в неустойчивом финансовом положении, но структура капитала оптимальна, так как коэффициент автономии находится в пределах критериальных значений.

ГЛАВА 3. ПРЕДЛОЖЕНИЯ ПО УЛУЧШЕНИЮ ПОКАЗАТЕЛЕЙ ЛИКВИДНОСТИ И ПЛАТЕЖЕСПОСОБНОСТИ ООО «ТОРГОВЫЙ ДОМ «НОВОТРОИЦКИЙ КИРПИЧ» 
3.1. Мероприятия, направленные на рост показателей ликвидности и платежеспособности

Развитие рыночных отношений в России привело к росту самостоятельности и увеличению ответственности предприятий, поставило их руководство перед необходимостью самостоятельно осуществлять управление имеющимися ресурсами. В компетенцию предприятий перешли вопросы хранения и сбыта продукции. От специалистов экономических служб предприятий требуется знание налогового законодательства, оптимизация кредитной, инвестиционной, амортизационной политики, формирование эффективной учетной политики и политики управления издержками предприятия. 

Для предприятий строительной промышленности задача эффективного экономического управления усложнена рядом внутренних и внешних факторов, в числе которых диспаритет цен, недостаточная государственная поддержка развития промышленности. 

Это означает, что появилась необходимость комплексного экономического менеджмента, включающего эффективное производственное и финансовое управление. Подход к формированию экономического блока управления предприятием должен коренным образом измениться. Одной из наиболее острых проблем состояния экономики России остается обеспечение развития жизненно важной сферы экономики – производства строительных материалов. За годы реформ, особенно в период развития программы «Доступное жилье» с 2004 года наблюдался рост строительной промышленности. Заводы, производящие продукцию для строительства работали на полную мощь, но с приходом кризиса 2008года  существенно снился объем строительства и, как следствие, снизился спрос на строительную продукцию, тем самым ухудшились финансовые результаты, снизилась доходность отрасли и объем производимой продукции.

Платежеспособность и финансовое здоровье организации зависят не только от структуры обязательств организации и сроков их исполнения, а, в первую очередь, от наличия и поступления ликвидных активов, в составе которых главную роль играют денежные средства.

Уровень платежеспособности  и финансовой устойчивости организации зависит от скорости оборачиваемости дебиторской задолженности, которая характеризует эффективность функционирования  организации. Анализ оборачиваемости дебиторской задолженности позволяет сделать следующие выводы:

· о рациональном размере годового оборота средств в расчетах. Эффективность расчетно-платежной стороны ускоряет процесс оборачиваемости денежных средств в расчетах, способствует притоку других активов организации и погашению кредиторской задолженности;

· об уменьшении себестоимости продукции. С увеличением числа оборотов сокращается  доля постоянных расходов, относимая на себестоимость. Сокращение оборачиваемости дебиторской задолженности повлечет ускорение оборота денежных средств, запасов и обязательств организации. В этих условиях плательщику необходимо определить ситуацию и принять меры по оптимизации расходов и доходов с учетом срока их платежа.


Как правило, работа с постоянными клиентами обеспечивает более устойчивый приток денежных средств на предприятие, т.к. отработана схема и сроки расчетов, известны источники финансирования, проверено «качество» деловых отношений. С другой стороны, оборачиваемость может быть увеличена за счет сокращения суммы выданных авансов при взаиморасчетах с поставщиками и подрядчиками. Переход на без авансовую форму расчетов с кредиторами является более привлекательной для организации, т.к. не требует дополнительного отвлечения денежных средств.

Таким образом, все потери, вызванные кризисом, можно суммировать одним выражением: нехватка финансов. Но чтобы выработать систему мер для смягчения его воздействия, целесообразно выделить для анализа ряд направлений негативного влияния кризисных проявлений в производстве строительных материалов. Основными из них являются:

· снижение цен на подавляющее большинство видов продукции;

· возникающие из-за отсутствия надлежащей денежной выручки трудности с возвратом кредитов; 

· высвобождение работников и вероятность развития безработицы вследствие падения масштабов производства; 

· несвоевременность расчетов различных строительных организаций с производителями, что уменьшает и без того слабый поток финансовых средств на предприятие.
Внутренние расходы предприятий в условиях кризиса сокращаются, прежде всего, за счет снижения заработной платы и сокращения работников. Уменьшение издержек, связанных с зарплатами, началось чуть ли не с первых дней кризиса. Вместе с тем в ходе принятия антикризисных мер становится очевидным, что банальное урезание расходов не дает качественного обновления предприятий и долгосрочных преимуществ в послекризисное время. Необходима существенная перестройка технологий бизнеса, так как, уволив часть персонала, взамен необходимо перенастроить систему кадров на более высокую производительность труда, создать более эффективное взаимодействие между подразделениями. 

Очевидно, что в условиях кризиса следует считать позитивным такой фактор, как появление, причем в большом количестве, мотивированного персонала, актуальным является повышение квалификации кадров, которое может быть представлено следующими формами: 

1) обучение (получение новых знаний);

2) самообучение (совершенствование профессиональных качеств и навыков);

3) стажировка (приобретение профессиональных навыков);

4) обмен опытом (освоение прогрессивных технологий труда);

5) переподготовка (освоение новой специальности).

Перечисленные формы нашли свое отражение в федеральной и региональной программах борьбы с безработицей, позволяющих осуществить переподготовку кадров. А также для организации малого - бизнеса за счет финансирования 95 % затрат из федерального бюджета и 5 % из регионального

бюджета.
Рассмотрим такой фактор как цена. Цены на продукцию находятся в прямой зависимости от ее себестоимости. В свою очередь причины, обусловливающие высокую себестоимость производства продукции, связаны с нерациональным расходованием материальных и трудовых ресурсов, неэффективной технологией производства и высоким уровнем непроизводственных затрат. Учитывая высокую значимость себестоимости в формировании цен на продукцию, предприятию следует обратить внимание на следующие меры:

1. Совершенствование номенклатуры статей затрат с целью их контроля.
Группировка затрат на производство по калькуляционным статьям является основой объективности калькулирования, анализа себестоимости продукции и ее планирования, более полного контроля за затратами, выявления определенных соотношений между отдельными видами затрат и расчета степени их влияния на уровень себестоимости и рентабельности производства продукции. 
Детализация статей затрат обеспечит однозначные подходы при формировании их содержания. Использование уточненной номенклатуры статей затрат позволит осуществлять действенный контроль за указанными затратами по местам их возникновения и центрам ответственности. Все эти мероприятия на предприятии можно автоматизировать, используя уже имеющиеся на рынке информационных услуг специальные продукты «1С-предприятие».

2. Управление затратами через систему нормативного учета

Традиционные способы планирования, учета и контроля в условиях кризиса не обеспечивают необходимой информацией руководителей структурных подразделений для принятия экономических решений. Устранение этих недостатков в учете возможно при применении системы нормативного учета затрат, в основе которой лежит принцип оперативного учета и контроля затрат в пределах установленных норм, нормативов и отклонений от них.

Нормативный учет затрат обеспечивает данными о затратах, которые используются в различных целях: при оценке запасов, планировании, контроле за издержками, при принятии решений и оценке результатов выполнения работ.

Управление затратами с учетом норм позволяет предотвратить ненужные потери, повысить эффективность производства, улучшить политику закупок, изменить расходы производственных ресурсов и нацелить на их использование в будущем.

Применение системы нормативного учета поможет определить с достаточной степенью точности себестоимость производимой продукции, а следовательно, базу для предполагаемой цены реализации.

Рассмотрим способы увеличения эффективности управления оборотными средствами. Существуют несколько способов увеличения денежных средств предприятия, которые являются наиболее ликвидной частью оборотных средств:

1) изыскание дополнительных денежных поступлений от основных средств;

2) взыскание задолженности с целью ускорения оборачиваемости денежных средств;

3) разграничение выплат кредиторам по степени приоритетности с целью уменьшения оттока денежных средств;

4) увеличение притока денежных средств за счет пересмотра планов капитальных вложений;

5) увеличение поступления денежных средств из заинтересованных финансовых источников, не связанных с взаимной торговлей.

Рассмотрим мероприятия связанные с управлением дебиторской задолженностью. Система управления дебиторской задолженностью требует постоянного контроля по ряду параметров. К ним относятся: время обращения средств, вложенных в дебиторскую задолженность; структура дебиторов по различным признакам, применяемые схемы расчетов с покупателями и возможность их унификации; схема контроля за исполнением дебиторами своих обязательств, схема контроля и принципы резервирования сомнительных долгов; система принятия мер к недобросовестным или неисполнительным покупателям и прочее. 

Процедуры принятия решений в отношении многих из упомянутых параметров носят в основном неформализованный характер и нарабатываются на протяжении всей деятельности предприятия. Контроль за дебиторской задолженностью должен включать в себя ранжирование дебиторской задолженности по срокам ее возникновения: наиболее распространенная классификация предусматривает следующую группировку (в днях): 0–30; 31–60; 61–90; 90–120; свыше 120. Кроме того, необходим контроль безнадежных долгов с целью образования необходимого резерва. При анализе и контроле уровня дебиторской задолженности следует особое внимание уделять своевременности ее погашения дебиторами. 

Для этого, в дополнение к показателям наличия просроченной дебиторской задолженности, приводимым в форме № 5 «Приложение к балансу предприятия», можно использовать коэффициент погашения дебиторской задолженности, который рассчитывается как отношение средней дебиторской задолженности по основной деятельности (расчеты с дебиторами за товары, работы и услуги; расчеты по полученным векселям; авансы, выданные поставщикам и подрядчикам) к выручке от реализации. Значение этого показателя зависит от вида договоров, если основной типовой договор предусматривает оплату в течение двух недель с момента отгрузки товара, то критическое значение коэффициента равно 1/26. 

Таким образом, если расчетное значение коэффициента превосходит 1/26, то можно сделать вывод, что предприятие имеет проблемы со своими дебиторами. Для того чтобы повысить эффективность работы с дебиторами, можно применять такие современные методы, как факторинг. Также одним из методов работы с дебиторами является аренда их имущества. Сведем все предложенные мероприятия в таблицу 3.1

Таблица 3.1

Мероприятия направленные на повышение ликвидности 

платежеспособности и финансовой устойчивости ООО «Торговый дом «Новотроицкий кирпич» 
	Наименование мероприятий 
	Перечень мер

	1
	2

	Повышение эффективности использования основных средств

организации 
	• сдача в аренду излишков площадей административного, производственного и складского назначения;

• рассмотрение возможности использования свободных помещений для организации новых, более выгодных видов деятельности и производства, возможно, в кооперации с другими организациями;

• сдача в аренду земельных участков кредиторам, клиентам, сторонним организациям.

	Рационализация производственных запасов
	• распределение запасов по степени их важности для стабильной деятельности организации, уменьшение объема тех видов запасов, которые не являются критическими для функционирования организации;

• продажа излишних материальных ресурсов, готовой продукции или их передача в зачет своих обязательств кредиторам;

• рассмотрение возможности распродажи залежавшихся запасов, некондиционных товаров и изделий со скидками с тем, чтобы получить дополнительные средства и снизить издержки хранения.


Продолжение таблицы 3.1

	1
	2

	Рационализация производства
	• сокращение длительности (цикла) незавершенного производства за счет применения более современной технологии;

• повышение качества выпускаемой продукции за счет внедрения операционного контроля качества по технологическим переделам;

• увеличение выпуска продукции на рентабельных участках производства за счет концентрации на них материальных и трудовых ресурсов;

	Ускорение оборота денежных средств
	• создание системы стимулов (скидок) для клиентов, приобретающих продукцию организации, с целью ускорения оплаты за продукцию (применение предоплаты, досрочная оплата по сравнению с договором, оплата в срок);

• создание системы стимулов (скидок) клиентам, увеличивающим объем закупок продукции и своевременно ее оплачивающим;

• применение системы оплаты менеджеров, отвечающих за сбыт продукции, в зависимости от объема поступления денежных средств от клиентов, с которыми они работают;

• продажи дебиторской задолженности своему банку (факторинговые операции) или кредиторам;

• установление лимитов товарного кредита.

	Снижение затрат в производственной и коммерческой деятельности:
	• введение более жесткого контроля над потреблением энергоресурсов;

• осуществление закупок материалов совместно с другими покупателями у одного поставщика с целью уменьшения транспортных и других расходов;

• внедрение прогрессивных форм оплаты труда, обеспечивающих рост производительности труда работников;

• уменьшение объемов материальных отходов и рассмотрение возможности их использования для производства сопутствующей продукции.


Продолжение таблицы 3.1

	1
	2

	Улучшение инкассации дебиторской задолженности
	• переоформление дебиторской задолженности векселями;

• оценка платежеспособности покупателей и определение политики предоставления коммерческого (товарного) кредита;

• систематический контроль расчетов с покупателями по отсроченным и просроченным задолженностям;

• применение скидок в обмен на ускорение платежа (дебиторам, которые вряд ли заплатят в ближайшее время, и т.д.);

• продажа долга с дисконтом 10–15 % третьей стороне или дебитору дебитора.

	Увеличение объемов продаж
	• проведение маркетинговых исследований и наблюдений за различными оптовыми ценами по аналогичной продукции в данном и соседних регионах;

• определение групп продуктов, которые наилучшим образом подходят к изменившимся рыночным условиям, определение конкурентных преимуществ своей продукции и возможности извлечения выгоды из них;

• проведение анализа цены и объема реализуемой продукции и нахождение наиболее разумного компромисса: уменьшение отпускной цены для того, чтобы увеличить долю организации на рынке и объем продаж, и др.


Таким образом, можно сделать вывод о том, что кризисная ситуация позволяет в чем-то легче перейти на новые методы хозяйствования. В условиях кризиса большое внимание должно быть уделено экономическим методам управления, направленным на режим экономии и использование всех внутрихозяйственных резервов повышения эффективности производства.

3.2  Оценка эффективности предлагаемых мероприятий

На основании предложенных мер по управлению имуществом предприятия и источниками его формирования сформируем наиболее оптимальную структуру баланса позволяющую улучшить показатели ликвидности и платежеспособности. Управление дебиторской задолженностью, отслеживание просроченной дебиторской задолженностью позволит снизить ее до 4347 тыс. руб., оптимальные методы управления запасами за счет применения эффективного маркетинга и продажи части готовой продукции осевшей на складах позволят  снизить запасы на 47122 тыс. руб.
Таблица 3.2
Сравнительная оценка  имущества и источников его формирования 
ООО «Торговый дом «Новотроицкий кирпич»  за 2009-2010 гг.

	Наименование показателей
	2010г.
	Прогнозный период
	Абсолютное отклонение

	1
	2
	3
	4

	Необоротные активы
	122768
	122768
	0

	Оборотные активы, в том числе:
	128635
	60608
	-68027

	Запасы и затраты
	100106
	52985
	-47122

	 денежные средства
	2827
	3276
	449

	 дебиторская задолженность
	25702
	4347
	-21355

	Всего имущества 
	251403
	183376
	-68027

	Капитал и резервы, в том числе: 
	158447
	162240
	3793

	уставный капитал 
	27
	27
	0

	добавочный капитал
	43140
	43140
	0

	нераспределенная прибыль 
	115280
	119073
	3793

	Долгосрочные займы и кредиты 
	43789
	10241
	-33548

	Краткосрочные займы и кредиты , в том числе:
	49167
	10895
	-38272

	Займы и кредиты
	47250
	8978
	-38272

	Кредиторская задолженность
	1917
	1917
	0

	Итого источников
	251403
	183376
	-68027


Снижение затрат в производственной и коммерческой деятельности, а также увеличение объемов продаж за счет эффективной ценовой политики позволят увеличить чистую прибыль, часть которой может быть направлена на увеличение собственного капитала.

Полученные денежные средства от дебиторов позволят рассчитаться по наиболее срочной задолженности и уменьшить количество заемного капитала. Рассмотрим баланс ликвидности предприятия в планируемом периоде, в таблице 3.3.
Таблица 3.3
Сравнительный баланс  ликвидности ООО «Торговый дом «Новотроицкий кирпич»   за 2010-2011 гг.,  млн. руб.

	Актив
	2010г.
	Планируемый период

	Активы

	А1
	
	3276

	А2
	25702
	4347

	А3
	100106
	52985

	А4
	122768
	122768

	Баланс
	251403
	183376

	Пассивы

	П1
	1917
	1917

	П2
	47250
	10895

	П3
	43789
	10241

	П4
	158447
	162240

	Баланс
	251403
	183376

	Оценка покрытия имущества источниками формирования

	А1≥П1
	910
	1359

	А2≤П2
	-21548
	-6548

	А3≥П3
	56317
	42744

	А4≤П4
	-35679
	-39472


Оценка ликвидности в планируемом периоде показывает, что баланс предприятия по прежнему не имеет абсолютную степень ликвидности, но второе балансовое уравнение свидетельствует о том, что ситуация стала намного лучше. Платежный недостаток значительно уменьшился по отношению к 2010г. Проведем сравнительную оценку показателей платежеспособности в таблице 3.4.
Таблица 3.4
Сравнительная оценка платежеспособности  ООО «Торговый дом «Новотроицкий кирпич»  за 2010-2011 гг.

	Наименование показателей
	Нормативное

Значение
	2010г.
	2011г.
	Абсолютное отклонение

	1
	2
	3
	4
	5

	Коэффициент текущей ликвидности 
	( 2
	2,62
	5,8
	3,18

	Коэффициент быстрой ликвидности 
	0,5-1
	0,58
	0,74
	0,16

	Коэффициент абсолютной ликвидности
	0,2-0,3
	0,06
	0,3
	0,24


Данные оценки платежеспособности свидетельствуют о том, что возможность предприятия своевременно погасить кредиторскую задолженность выросла, данный коэффициент увеличился по отношению к 2011г. на 3,18 балла и составил 5,8 балла. Динамика коэффициентов представлена рисунком 3.1.
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Рис. 3.1 Динамика коэффициентов платежеспособности ООО «Торговый дом «Новотроицкий кирпич»   за 2010-2011 гг.

Коэффициент быстрой ликвидности находиться в оптимальном интервале, но он также вырос по отношению к 2011г. и составил 0,74 балла..

Коэффициент абсолютной ликвидности который является наиболее жестким критерием платежеспособности показывает, что 30% краткосрочной задолженности предприятие может погасить в ближайшее время. Следовательно, за счет предложенной структуры баланса предприятие более платежеспособно чем в  2010г. 
Финансовая устойчивость и платежеспособность неразрывно связаны между собой, поэтому на следующем этапе проведем сравнительную оценку показателей финансовой устойчивости в таблице 3.5.
Таблица 3.5
Сравнительная оценка коэффициентов структуры капитала 
ООО «Торговый дом «Новотроицкий кирпич»  за 2010-2011гг.

	Показатели
	2010г.
	Прогнозные значения
	Абсолютное отклонение



	1
	2
	3
	4

	Коэффициент автономии
	0,63
	0,88
	0,25

	Коэффициент соотношения заемных и собственных средств
	0,60
	0,13
	-0,47


Рассчитанный коэффициент автономии характеризуют рост степени финансовой независимости, оценивая данный показатель, можно сделать выводы о том, что он имеет рост -  если в 2010г. он составлял 0,63 балла ,то в 2011г. он вырос на 0,25 балла и составил 0,88 балла. 

Коэффициент соотношения заемных и собственных средств находится в пределах оптимального значения и составляет в 2010г. 0,6 балла, но в планируемом периоде значение данного показателя свидетельствует о еще большем снижении заемных источников финансирования, что повышает финансовую устойчивость предприятия.
Оценивая приведенные мероприятия, можно отметить, что оптимальное управление имуществом и  источниками его формирования в условиях кризиса является неотъемлемой частью эффективного управления финансами. Ведь только платежеспособное и финансово устойчивое предприятие может развиваться в современных условиях, пользоваться банковскими кредитами и быть привлекательно для инвесторов.
ЗАКЛЮЧЕНИЕ
В современных условиях хозяйствования содержание и основная целевая установка финансового анализа – это оценка финансового состояния и выявление возможности повышения эффективности функционирования хозяйствующего субъекта с помощью рациональной финансовой политики. Финансовое состояние хозяйствующего субъекта – это характеристика его финансовой конкурентоспособности (т.е. платежеспособности, кредитоспособности), использования финансовых ресурсов и капитала, выполнения обязательств перед государством и другими хозяйствующими субъектами.

ООО «Торговый дом «Новотроицкий кирпич» , основанный в 1961 году и расположен в черте города по адресу г.Новотроицк, улица Зеленая,12, производит керамический кирпич полусухого прессования марок М100, М125 и М150 для рядовой кладки при строительстве жилых зданий и объектов производственно-технического назначения. 
Показатели экономической деятельности ООО «Торговый дом «Новотроицкий кирпич»  за исследуемый период деятельности имеют в целом положительную динамику. Выручка от реализации с 73474 тыс. руб. в 2008г. выросла до 175706  тыс. руб. в 2010г., темп роста составил 239,14%, увеличение выручки связано как с ростом закупочных цен на глину, так и с увеличением выработки кирпича.

В хозяйстве очень эффективно управляют затратами. Об этом свидетельствует показатель затрат на один руль реализованной продукции. Из представленных данных видно, что если в 2008г. затраты на один рубль реализации составляли 0,85 руб, то в 2009г. они составили 0,83 руб., а  уже в 2010г. - 0,81 руб. Подобное снижение затрат связано со снижением потерь сырья при хранении и переработке за счет применения современных технологий.

Снижение затрат способствовало росту прибыли от продаж. Если в 2008г. прибыль от реализации составляла 10702  тыс. руб., то в 2010г. она выросла до 34113 тыс. руб. Темп роста составил 318,75%. За счет снижения внереализационных расходов чистая прибыль также имеет положительную динамику и составляет в 2010г. 31991 тыс. руб. Темпы роста чистой прибыли составили  306,13%. Рентабельность реализации увеличилась с 14,22% до 18,21%. Следовательно, все показатели позволяют сделать выводы о росте эффективности деятельности предприятия.

Общая стоимость имущества предприятия выросла, если в 2008г. его стоимость составляла 180773 тыс. руб., то в 2009г. она выросла на 9463 тыс. руб. по отношению к 2010г., а в 2010г. на 61167 тыс. руб. Удельный вес собственного капитала растет, что повышает платежеспособность и финансовую устойчивость предприятия.
Анализ ликвидности баланса позволяет сделать выводы о том, что  предприятие имеет недостаточную степень ликвидности баланса, поскольку ни в одном из исследуемых периодов балансовое уравнение не соответствует оптимальному.

Данные оценки платежеспособности свидетельствуют о том, что для оценки текущей платежеспособности используют коэффициент текущей платежной готовности, который показывает возможность предприятия своевременно погасить кредиторскую задолженность, следует отметить, что у предприятия этот коэффициент выше оптимального значения и составляет в 2010г. 2,52 балла.

Коэффициент быстрой ликвидности покрывается текущими обязательствами, если в 2008-2009гг. данный показатель был ниже оптимальных значений, то в 2010г. он находится в оптимальном интервале.

Коэффициент абсолютной ликвидности свидетельствует о том, что в краткосрочной перспективе предприятие неплатежеспособно, коэффициент абсолютной ликвидности имеет динамику снижения и  составляет в 2010г. 0,06 балла, это говорит о том, что только по 6% наиболее срочных обязательств, предприятие может рассчитаться собственными денежными средствами.
Показатели оборачиваемости оборотного капитала имеют низкие значения, если в 2008г. один оборот был равен 367 дням, то в 2010г. он несколько снизился до 264 дней, но все равно имеет  негативные значения.
Эффективность управления дебиторской задолженностью снизилась. Об этом свидетельствует рост коэффициента резерва по сомнительным долгам, что говорит о том, что дебиторы предприятия несвоевременно рассчитываются по своим обязательствам если в 2008г. данный показатель составлял 0,12 баллов, то в 2009г. он увеличился до 0,36 баллов, а в 2010г. уже 0,49 баллов. Снижается и оборачиваемость дебиторской задолженности в 2010г. срок ее оборота увеличился до 53 дней. Отрицательная динамика коэффициентов оборачиваемости дебиторской задолженности в 2010г. говорит об ухудшении взаиморасчетов, о снижении эффективности финансовой деятельности.

Неустойчивое финансовое состояние, сопряжено с нарушением платежеспособности предприятия. При данном типе финансовой ситуации сохраняется возможность восстановления равновесия за счет пополнения источников собственных средств.

Рассчитанный коэффициент автономии имеет тенденцию к снижению. Если в 2009г. он составлял 0,67 балла ,то в 2010г. он снизился на 0,04 балла и составил 0,63 балла, но следует отметить что значение данного показателя выше оптимального.
Развитие рыночных отношений в России привело к росту самостоятельности и увеличению ответственности предприятий, поставило их руководство перед необходимостью самостоятельно осуществлять управление имеющимися ресурсами, появилась необходимость комплексного экономического менеджмента, включающего эффективное производственное и финансовое управление.
Платежеспособность и финансовое здоровье организации зависят не только от структуры обязательств организации и сроков их исполнения, а, в первую очередь, от наличия и поступления ликвидных активов, в составе которых главную роль играют денежные средства. В связи с этим предложены мероприятия по управлению дебиторской задолженностью, управлению запасами и затратами, которые позволят увеличить поток денежных средств на предприятие, а эффективное их размещение позволить управлять показателями ликвидности и платежеспособности.

Сравнительные данные оценки платежеспособности свидетельствуют о том, что возможность предприятия своевременно погасить кредиторскую задолженность вырастет, данный коэффициент увеличится по отношению к 2010г. на 3,08 балла и составил 5,6 балла.

Коэффициент быстрой ликвидности вырастет по отношению к 2010г. и составит 0,71 балла. Коэффициент абсолютной ликвидности, который является наиболее жестким критерием платежеспособности показывает, за счет более оптимальной структуры баланса 30% краткосрочной задолженности предприятие сможет погасить в ближайшее время. Следовательно, за счет предложенной структуры баланса предприятие более платежеспособно, чем в  2010г. 

Таким образом, финансовое состояние организации – это совокупность показателей, отражающих наличие, размещение и использование финансовых ресурсов. Однако цель анализа состоит не только и ни столько в том, чтобы установить и оценить финансовое состояние организации, но еще и в том, чтобы постоянно проводить работу, направленную на его улучшение.
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Приложение 1
Баланс ООО «Торговый дом «Новотроицкий кирпич»  за 2008-2010гг.,тыс. руб.

	АКТИВ
	Код

строк. 
	2008г.
	2009г.
	2010г.

	1
	2
	3
	4
	5

	1. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ 
	
	
	
	

	Нематериальные активы в том числе:
	110
	0
	0
	0

	организационные расходы
	111
	0
	0
	0

	Патенты, лицензии, товарные знаки, иные   права и активы
	112
	0
	0
	0

	Основные средства 
	120
	100320
	106987
	119359

	Незавершенное строительство
	130
	2293
	349
	0

	Долгосрочные финансовые вложения
	140
	3409
	3409
	3409

	Прочие необоротные активы
	150
	0
	0
	0

	Итого по разделу 1
	190
	106022
	110745
	122768

	Запасы в том числе:
	210
	66531
	73985
	100106

	сырье материалы и другие аналогичные ценности 
	211
	14220
	28736
	50572

	 затраты в незавершенном производстве 
	213
	6306
	2634
	2486

	 готовая продукция и товары для перепродажи 
	214
	46005
	42615
	47048

	 товары отгруженные 
	215
	0
	0
	0

	 расходы будущих периодов 
	216
	0
	0
	0

	 прочие запасы и затраты
	217
	0
	0
	0

	Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям 
	220
	0
	0
	0

	Дебиторская задолженность краткосрочная
	240
	5664
	3573
	25702

	Краткосрочные финансовые вложения 
	250
	0
	0
	0

	Денежные средства
	260
	2556
	1933
	2827

	Прочие оборотные активы
	270
	0
	0
	0

	Итого по разделу 2
	290
	74751
	79491
	128635

	БАЛАНС
	300
	180773
	190236
	251403


Продолжение Приложения 1
	1
	2
	
	3
	4

	3. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ 
	
	
	
	

	Уставной капитал 
	410
	27
	27
	27

	Добавочный капитал 
	420
	43140
	43140
	43140

	Резервный капитал 
	430
	-
	-
	-

	Целевое финансирование и поступления
	450
	-
	0
	0

	Нераспределенная прибыль отчетного года
	470
	64502
	83887
	115280

	Итого по разделу 3
	490
	107669
	127054
	158447

	4.ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	
	0
	0
	0

	Заемные средства в том числе:
	510
	40133
	38625
	31418

	Прочие долгосрочные обязательства
	520
	3780
	3760
	12371

	Итого по разделу 4
	590
	43913
	42385
	43789

	5.КРАТКОСРОЧНЫЕ ПАССИВЫ
	
	
	0
	0

	Займы и кредиты 
	610
	29065
	17423
	47250

	кредиты банков
	611
	0
	0
	0

	прочие займы
	612
	0
	0
	0

	Кредиторская задолженность
	620
	126
	3374
	1917

	в том числе

 поставщики и подрядчики 
	621
	126
	1292
	1917

	 векселя к уплате
	622
	0
	0
	0

	задолженность перед дочерними и зависимыми обществами
	623
	0
	0
	0

	Задолженность по налогам и сборам
	624
	0
	42
	0

	по социальному страхованию и обеспечению
	625
	0
	0
	0

	задолженность перед бюджетом
	626
	0
	0
	0

	авансы полученные
	627
	0
	0
	0

	прочие кредиторы
	628
	0
	2040
	0

	Расчеты по дивидендам
	630
	0
	0
	0

	Доходы будущих периодов
	640
	0
	0
	0

	Фонды потребления
	650
	0
	0
	0

	Резервы предстоящих расходов и платежей 
	660
	0
	0
	0

	Прочие краткосрочные пассивы
	670
	0
	0
	0

	Итого по разделу 5
	690
	29191
	20797
	49167

	БАЛАНС 
	700
	180773
	190236
	251403


Приложение 2
Отчет о прибылях и убытках ООО «Торговый дом «Новотроицкий кирпич»  за 2008-2010гг.,тыс. руб.

	Наименование показателей
	2008г.
	2009г.
	2010г.

	Доходы и расходы по обычным видам деятельности

Выручка (нетто) от продажи товаров,  продукции,  работ,  услуг  (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных

обязательных  платежей)
	73474
	143738
	175706

	Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг 
	62772
	119800
	141593

	Валовая прибыль
	10702
	23938
	34113

	Коммерческие расходы
	0
	0
	0

	Управленческие расходы
	0
	0
	0

	Прибыль (убыток) от продаж
	10702
	23938
	34113

	Проценты к получению
	0
	0
	0

	Проценты к уплате
	0
	0
	0

	Доходы от участия в других организациях
	0
	0
	0

	Прочие доходы
	20356
	12600
	21546

	Прочие расходы
	20608
	17153
	23668

	Внереализационные доходы
	0
	0
	0

	Внереализационные расходы
	0
	0
	0

	Прибыль (убыток) до налогообложения
	10450
	19385
	31991

	Отложенные налоговые обязательства-
	 0
	0
	0

	Текущий налог на прибыль
	0
	0
	0

	Чистая прибыль (убыток) отчетного периода
	10450
	19385
	31991


                                                                                                                                                                                      Приложение  3 

Коэффициенты, характеризующие финансовую устойчивость

	Коэффициент
	Строка, формула
	Критериальное значение
	2008 г.
	2009 г.
	 2010 г.
	Отклонения

	
	
	
	
	
	
	2009г./2008 г.
	2010г./2009 г.

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	Коэффициент автономии (финансовой независимости)
	(490 + 640 + 650) / 699
	0,6 (0,5)
	0,6
	0,7
	0,6
	+0,1
	-0,1

	Коэффициент финансовой устойчивости
	(490 + 640 + 650 + 590) / 699
	0,8—0,9
	0,8
	0,9
	0,8
	+0,1
	-0,1

	Коэффициент задолженности
	(590 + 690) / 699
	0,5
	0,4
	0,3
	0,4
	-0,1
	+0,1

	Коэффициент финансового левериджа (финансовый рычаг)


	ЗК (590 + 690 - 640 - 650) / СК (490 + 650 + 640)
	0,7
	0,7
	0,5
	0,6
	-0,2
	+0,1

	                                                                                                                                                             Продолжение  приложения  3 

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	Коэффициент финансирования 
(покрытия долгов)
	490 + 640 + 650) / 590 + 690 - 640 - 650
	≥ 1
	1,5
	2,0
	1,7
	+0,5
	-0,3

	Коэффициент маневренности собственного капитала:
	(490 + 650 + 640 - 190) / (490 + 640 + 650)
	0,1
	0,01
	0,1
	0,2
	+0,09
	+0,1

	Коэффициент (индекс) постоянного актива
	190 / (490 + 640 + 650)
	-
	1,0
	0,9
	0,8
	-0,1
	-0,41

	Коэффициент обеспеченности оборотных активов собственными оборотными средствами
	(290 - 620 - 610 - 660) / 290 

	>0,1
	0,6
	0,7
	0,6
	+0,1
	-0,1


Виды экономического анализа





отраслевой признак





отраслевой








межотраслевой








временной признак





пространственный признак





перспективный








ретроспективный








оперативный








итоговый








внутрихозяйственный








межхозяйственный








объекты управления





технико-экономический 








финансово-экономический








аудиторский (бухгалтерский)








управленческий








социально-экономический








экономико-статистический





экономико-экологический





маркетинговый





методика изучения объектов





сравнительный 








факторный





диагностический (экспресс)








маржинальный








экономико-математический








стохастический





функционально-стоимостной





субъекты (пользователи) анализа





внутренний








внешний








охват изучаемых объектов





сплошной








выборочный








содержание программы





комплексный








тематический








Оценка платежеспособности





Анализ движения денежных средств





Сопоставление  средневзвешенной скорости и суммы обязательств с оборотными активами





Анализ ликвидности





Коэффициентный метод





Оценка имущества по статьям баланса








� Финансовый анализ. Краткий курс.  Бочаров В.В.2-е изд. - СПб.: Питер, 2009. — 240 с.


� Финансовый анализ - это просто.  Запольская С. 2010. — 51 с.


� Финансы организаций (предприятий).  Бурмистрова Л.М.  М.: Инфра-М, 2009. — 240 с.


� Аудит.  Ерофеева В.А., Пискунов В.А., Битюкова Т.А.2-е изд., перераб. и доп. - М.: Юрайт; Высшее образование, 2010. — 638 с.


� Сорокин Д.А. Анализ и диагностика финансово-хозяйственной деятельности на предприятии (экономический анализ): Учебное пособие. �- Челябинск:, � TIME \@ "yyyy" �2022�. – 147 стр.
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